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2. Aspectos conceptuales y estadisticos de los

indicadores economicos

Cada campo de estudio ticuc su propia jerga o lengua-
je especifico que uno debe entender para comprender el
tema. Los indicadores econémicos no son la excepcion; se
utilizan conceptos y terminologia no sélo del campo de
la economia y estadistica en general, sino también perte-
necientes a la medicion del comportamiento econdmico.
En general, el lenguaje de los indicadores econémicos es
relativamente sencillo y 16gico. No obstante, es comtn en-
contrar interpretaciones equivocadas o usos inapropiados
de los indicadores a raiz del desconocimiento de ciertos

conceptos bdsicos.

En principio, este capitulo estd dirigido a los que no
cuentan con experiencia en el andlisis de los indicadores
economicos o que tienen poco de haberse iniciado y bus-
can asegurar su entendimiento del lenguaje y los conceptos
bésicos. Sin embargo, también se recomienda a los inicia-
dos, que deberian poner especial atencién a las partes que
sefialan los usos y costumbres diferentes entre México y

Estados Unidos.¢

—_—
6

Varias personas me sugirieron comentar las diferencias de usos y cos-
tumbres con otros paises como los europeos. Sin embargo, para no
complicar el texto y tomando en cuenta la importancia relativa de
Estados Unidos para México, decidi limitar las comparaciones sélo a
nuestro vecino del norte.

Una frase de cautela antes de iniciar: siempre se debe tener
cuidado con el redondeo de numeros. Por fortuna, las hojas
de cdlculo (como Excel) siempre realizan las operaciones con

todos los decimales, independientemente si se observan o no.

2.1 Numeros indices’

La mayoria de los indicadores econémicos provienen de
encuestas, censos o registros administrativos y se presentan
ya sea en unidades correspondientes a su valor en pesos, a
su volumen o a otro tipo. En'casi todos los casos, el dato
que se presenta por si mismo en un periodo dado no tiene
mucha relevancia; lo importante es cémo ha cambiado a lo
largo del fiempo, cémo se compara con otro pais o cdmo se
comporta como proporcion de la poblacién o del Producto
Interno Bruto (PIB). No es muy significativo el dato en si

de forma aislada, sino sélo en relacién con algo.

Por ejemplo, el Indice de Confianza al Consumidor en
julio de 2010 fue 87.4. ;Qué significa este nimero? Por si
snlo, nada, séle le podemos dar sentido si lo comparamos

7 Esta seccién se refiere a la unidad de medida o medicién de los indi-

cadores econémicos en general. Véase por ejemplo, Frumkin (2004) o
The Economist (1997).



con los datus de otros meses o anos y asi ver si aumento o

disminuy6 v en cudnto.

Dado que un nimero por si solo no hace muchn senti-
do, es muy comtn utilizar nimeros indices para facilitar el
manejo de indicadores economicos * L.a mavoria de los que
hay dispenibles se presentan (o s¢ pueden presentar) en
torma de indice y por lo mismo, es muy importante enten-
der como funcionan, de qué manecra se pueden manipular

v cémo se deben interpretar.

Los nimeros indices se utilizan para expresar varios
tipos de actividad econdmica, como: produccion, precios,
salarios, productividad e indicadores compuestos como
coincidentes y adelantados. Es un método para resumir la
informacién y poder interpretar ripidamente la direccién y

tamafio del cambio de un periodo dado a otro.

Ln términos de algebra lineal o matricial, un indice es
un vector, donde sus componentes son valores de alguna
variabl. a lo largo del tiempo. Por ello, se le pucden aplican
todas los reglas de multiplicar v dividir por escalares, sin

perder sus propiedades infrinsecas.

Periodo base

Un nimero indice empieza con un periodo base, tipica

mente un ano o el promedio de unos afios consecurtivos,

@

Aunque si hay indicadores que se presentan en valores, como el PIB,
al presentarlos en precios constantes, es casi el equivalente a un nime-
ro indice.
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el cual, por lo general (aunque no cs necesario), se define
como equivalente a 100 v todos los movimientos del in-
dicador antes y después del periodo base se representan
como diferencias porcentuales respecto a éste. Por ejemplo,
con base de 100, un indice de 95 guiere decir que el indica-
dor para ese periodo (mes, trimestre, ano) es 5% menor al
perindo base. Uno de 114 significa que el indicador es 14%
mayor al periodo base. La férmula para calcular el cambio

porcentual entre dos periodos es:

Periodo 2
= - —1.0
Periodo 1

Periodo ? - Periodo 1
Periodo 1

Para calcular el cambio porcentual entre 95 y 114 para

los periodos 1y 2:

U 0 =11.200- 1.0 = 0.200
- 0 =, 0 =02

Para expresar 0.200 en porcentaje se multiplica por 100
para decir que es igual a 20.0%; de esta forma, al asumir que
95 es el indice del periodo 1y 114 es el indice del periodo 2,

el cambio porcentual entre los dos periodos es 20.0%.

El periodo base de un indicador puede representar un
afo dado, por ejemplo, el indice de la produccion indus-
trial se prescnta como 2003 - 100. Sin embargo, tam-
bién puede representar varios periodos, como es el caso

del indice de precios al consumidor de Estados Unidos,

donde 1982-84 = 100, o un periodo muy especifico, como

B
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el indice de precios al consumidor de México, donde la se-

gunda quincena de diciembre del 2010 = 100.

De manera tipica, la seleccion del periodo base obedece
al tiempo en que se realizé una encuesta detallada para
determinar los ponderadures del indicador. 1% I~ misino,
independientemente del valor de! periodo base, la base en
si es indicativo de un patrén de comportamiento de un
periodo especifico. No obstante, para facilitar el analisis
uno puede cambiar el valor del periodo base a cualquier
nimero, o lo que ¢s lo mismo, hacer que cualquier periodo
dado sea igual a 100. Aunque muchas veces se le llama
“cambiar de base”, lo que se hace es “normalizar” la serie
para que cierto periodo sea igual a 100.” Es importante
tomar nota de la diferencia, ya que la normalizacion no
significa cambiar de ponderadores o tomar otra base, sino

simplemente multiplicar todos los componentes del indice

En inglés. lo primero es re-weighting (cambiando las ponderaciones),
mientras que lo-segundo es re-basing (cambiando el numero del pe-
riodo base).

Cuadro 2.1

por un valor consrante. Se debe recordar que si se multi-
plica toda nna serie por una constante, no se modifican los

cambios porcentuales de un pericdo a otro.

En el cuadro 2.1 hay una serie de seis'datos que van de
enero a junio. En la primera columna (A), la serie tiene
su periodo base como enero = 100. Podemos expresar la
misma serie de la columna (A) para que cualquier mes sea
igual a 100; simplemente se divide todos los meses entre un
mismo numero. Para obtener los datos de la columna (B),
se dividié cada componente de la (A) entre 1.05 (el dato
de febrero dividido entre 100); para la (C), se dividié cada
numero de la columna (A) entre 1.092 (marzo dividido
entre 100); para la (D), entre 1.1248, y asi sucesivamente.
Notese que se obtienen los mismons nimeros en la columna
(C) si en vez de dividir la (A) entre 1.092, se divide todos

los elementos de la (B) entre 1.04.

Lo mis importante del ejercicio anterior es observar
2l
que los cambios porcentuales entre cualquier mes de

cualquier columna siempre va ser igual. Por ejemplo, la

Ejemplo de una normalizacion de un indice

Fuente: elaboracién propia.
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variacion porcentual entre enero y febrero en todos los ca-
sos es igual a 5.0%; en otras palabras, se puede multiplicar
o dividir toda la serie de cualquier indicador entre nn nu-

mero constante sin alterar las propiedades del indicador.

Indices reales

Uno de los aspectos fundamentales al estudiar la economia
es siempre separar la funcién y efecto de los precios y de los
valores reales. Por lo tanto, es muy comun que un indicador
se presenta ya “detlactado”, es decir, dividido entre un indice
de precios para reflejar unicamente las variaciones reales de
algun tipo de actividad econémica o lo que se conoce como
“precios constantes”. También, se hace en muchos casos para
obtener el poder adquisitivo de un salario. Para esto, se divide
el indice “nominal” entre un indice de precios relevante. Esto
implica dividir cada elemento del indice en cuestién por el

nivel de precios que existe en el mismo periodo.

Cuadro 2.2
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En este caso {cuadro 2.2) se divide cada mes de la
columna (A) entre el valor correspondiente de la (B) v se
multiplica por 100.0. En este ejemplo, al quitar el efecto
de precios al valor de produccidn, se obtiene un indi-
ce que corresponde al volumen de produccion, también
conocido como precios “constantes” o “rcales”. La gran
mayoria de los indicadores dc coyuntura se presentan en

esta forma.

Ponderadores

Muchas veces, el indice de un indicador econémico esta
compuesto por varios indices o.subindices. Por ejemplo, el
indice de la produccién industrial es un compuesto de los
indices de produccién manufacturera, construccion, mineria
y la produccion de electricidad a partir de agua. Cada uno
de estos subindices es compuesto, a su vez, de muchos com-

ponentes, como los correspondientes a todas las ramas del

Ejemplo de deflactar un indice

)

Valor de

“produccién ;

Fuente: elaboracién propia.
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sector manufacturero. Dado que cada componente tiene un
peso diferente en la actividad econdémica, el indicador final
resulta ser un indice ponderado por la relativa importancia

de cada uno de sus componentes.

Hay varias formas de construir nimeros indices sin que
una sea nccesariamente mejor que otra. Las dos formas
mds comunes son mediante ponderaciones fijas de la base
a través del tiempo (llamado indice Laspeyres) y pondera-
ciones que cambian en el tiempo (conocido como indice
Paasche). La primera se utiliza mds para medir los cambios
en los precios de los mismos bienes a través del tiempo e
indicadores que miden el cambio en produccion con pre-
cios fijos, mientras que la segunda se usa cuando se quiere
incluir cambios en el patrén de consumo. También existen
algunos indicadores que combinan las dos formas median-

te ponderaciones mixtas.?

' Hay un tercer indice, llamado de Fisher, que calcula el promedio

geométrico de los dos anteriores.

Cuadro 2.3

En el ejemplo del cuadro 2.3, el indice total (columiia
D) es un indice compuesto de tres subindices con pondera-

ciones fijas, el cual se construye de la siguiente forma:

Total Mes_= (Oro Mes x 0.40%) + (Plata Mes x 0.35%) + (Cobre Mes x 0.25)

Corwio se puede apreciar, la suma de los ponderadores es 100%

y la férmula utiliza los mismos ponderadores para cada mes.

En cambio, en el cuadro 2.4 de ponderadores variables,
cada mes utiliza ponderadores diferentes bajo la restric-

cién de que siempre deben sumar 100%:

Total Mes, = (Oro Mes, x Ponderador Mes (B)) + (Plata Mes, x Ponderador Mes (D))

Por ejemplo, los meses de febrero y marzo serian:

Total febrero = (105.0 x 55.0%) + (101.0 x 45.0%) =.103.20

i

Total marzo = (109.0 x 58.0%) + (103.0 x 42.0%) = 106.48

Ejemplo de un indice compuesto Laspeyres de ponderaciones fijas

Fuente: elaboracién propia.



Cuadro 2.4
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Ejemplo de un indice compuesto Paasche de ponderaciones variables

- (B)

Poriderador

Enero

Fuente: elaboracion propia.

El primer método de ponderadores fijos es mds comun.
Por ejemplo, se utiliza en la construccion de indicadores
como los indices de precios al consumidor, la produccién
industrial, la inversién fija bruta, las ventas al mayoreo y
menudeo, etcétera. El método de ponderadores Paasche se
utiliza en las cuentas nacionales al deflactar por indices de

precios con ponderadores variables.

2.2 Tasas de crecimiento

Uno pensaria que su cdlculo es sumamente senciiio. El
principio en si es muy simple; involucra dividir los perio-
dos entre los cuales se quiere calcular el crecimiento, como

s€ explicé anteriormente:

Periodo 2

_— 18
A 1.J
Periodo 1

Por lo mismo, si se quiere calcular el crecimiento men-

sual entre junio y julio, se dividen los indices correspon-

\Y ' (D)

*  Plata

- .Ponderador

100.00

dientes a esos meses. El mismo principio se aplica a un
crecimiento quincenal o anual. Sin embargo, es muy im-
portante tener presente exactamente qué es lo que se pre-
tende, pues las tasas de crecimiento se pueden expresar en
formas distintas. cada una con pretensiones analiticas dife-
rentes. Posiblemente, la tasa mds “compleja” es la anual, ya
que tiene diversas maneras de cilculo. En primera instan-
cia, cada método deberia llamarse de forma distinta, pero
existe la mala costumbre de utilizar el nombre genérico

“anual” para todos.

Tasa de 12 meses

La tasa anual que mis se utiliza en México es la de 12
meses, que c¢ la tasa de crecimiento para un periodo res-
pecto al mismo periodo del afio anterior. Cuando sc usa
para referenciar un afio en particular, se le debe decir la
tasa de fin de afio o de diciembre a diciembre. Aunque

se le llama la tasa de 12 meses, no siempre debe corres-

]
H

TR




Lo que indican los indicadores

ponder a un indice mensual. Esta se pucde caleular a
partir de un indice quincenal (como el de precios al con-
sumidor) y al calcular el crecimiento respecto al mismo
periodo del afio anterior, se uiilizan 24 quincenas. Lo
mismo sucede con un indicador trimestral, como el Pro-
ducte Interno Bruto (PIB), cuvo crecimiento involucra

cuatro trimestres.

Existen dos formas de calcular esta tasa. La primera y

por mucho la més sencilla es:

Indice Mes (t)
indice Mes (t — 12)

1.0

De esta forma, si queremos calcular la tasa de creci-

miento del tercer trimestre (Q3) de 2011 respecto al afio

anterior, se divide el indice del periodo entre el del mismo

periodo del afio anterior:

indice 03 2011
indice Q3 2010

Es muy importante ver que esto es equivalente a calcu-
lar las tasas respecto al trimestre anterior por cada uno de

los cuatro trimestres y multiplicarlos:

frdice Q4 2010
Indice Q3 2010

Indice Q32011
indice 02 2011

indice Q12011
{ndice Q4 2010

Indice Q2 2011
Indice Q1 2011

La otra manera es multiplicar las 4 tasas de crecimien-
to trimestrales respecto al trimestre anterior. Para esto,
tendriamos que calcular primero cuatro tasas trimestraics
Como en la ecuacién antcrior, dividiendo el indice de cada

trimestre entre el del trimestre anterior y después multipli-

car las 4 tasas como sigue:

(1+tasa Q3) x (I+tasa Q2) x (1+tasa Q1) x (1+tasa Q4)

Queda claro que, por ser mucho mas sencilla la pri-
mera forma, practicamente no se utiliza la segunda para
realizar el cileulo. Sin embargo, es muy importante saber
que al realizar la operacion, de manera implicita estamos
multiplicando las cuatro rasas. Esto significa que cada vez
que calculamos la tasa de crecimiento de cuatro trimestres
para el rimestre siguiente, quitamos la tasa de crecimiento
trimestral del periodo mas antiguo y agregamos la tasa de

crecimiento trimestral mds reciente.

Por ejemplo, para calcular la tasa del cuarto trimestre de
2011, quitamos la del cuarto trimestre de 2010 y agregamos
la del cuarto de 2011. Matemiticamente, la tasa de Q4 de
2011 serda mas elevada a la del trimestre anterior sélo si la

tasa que agicgamos €s mayor a la que quitamos.

El problema principal de la tasa de 4 trimestfes ode12
meses estriba en que es muy susceptible a la base de com-
paracién, es decir, al periodo inicial con la cual se calcula
la tasa de crecimiento. Si el indicador refleja un aconteci-
miento anormal que repercute en una tasa inusualmente
baja (o elevada), doce meses (o cuatro trimestres) después
ésta va a mostrar el comportamiento contrario. Por lo mis-
mo, al utilizar la tasa de 12 meses, siempre se tiene que

poner especial atencién en la base de comparacién.

Suele succder que se da a conocer una tasa mny diferente
a la tendencia que se venia reportande en meses antcriores,
sin embargo, el comportamiento del mes en cuestién es to-

talmente normal. En estos casos, la razén de la anomalia se

13



debe por completo a la base de comparacién, es decir a lo
que pasé hace un ano. Si nos olvidamos de esto, podemos
tratar de explicar lo qué pasé en el periodo actual median-
te acontecimientos en el momento, cuando la explicacion
relevante radica en lo que pasé el 2fio pasado. Esto es un

error muy comin entre analistas.

Tasa promedio anual

Mientras que la tasa anual mds usual en México es la
tasa de 12 meses, en Estados Unidos es la tasa promedio.
Es muy importante estar conscientes de la diferencia, ya
que en los dos paises es costumbre referirse a ambas tasas
como “tasa anual”. Por lo mismo, cuando Estados Uni-
dos reporta la tasa anual de inflacién del 2009, se trata
de la promedio anual del afo, mientras que en México,
nos referimos a la tasa de 12 meses o a la de fin de afo.
Cuando el gobierno de Estados Unidos reporta el cre-
cimiento respecto al mismo mes del afio anterior, alude
explicitamente a esta tasa como la tasa de 12 meses y

nunca como la tasa anual.

La diferencia entre ambas tasas puede ser significativa.
Por ejemplo, el Banco de México (BANXICO) informé
que la tasa anual (de 12 meses) de inflacién en el 2009
fue de 3.6%; la promedio anual, la cual no se da a conocer

(aunque cualquiera la puede calcular) fue de 5.3%.

La tasa promedio anual compara el nivel promedio de
un indicador en un afio dado con el nivel promedio del

afo anterior. Los promedios anuales se calculan para los

14
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12 meses o cuatro trimestres del indicador. Por ejemplo, el
promedio anual de la inflacién del 2011 es el promedio de
los 12 indices de precios del 2011 dividido entre el prome-

dio de los 12 indices de 2010:

Promedio de los doce indices del aho 1

Promedio de los dece indices del anov anterio;

Los promedios anuales “suavizan” los efectos de niveles
inusualmente elevados o bajos en algunos meses (o trimes-
tres) del afo, a diferencia de la tasa de 12 meses, que puede
mostrar tasas muy diferentes al promedio y -a veces- dis-
torsionar su lectura. Aun asi, es importante sefialar que la
magnitud de un cambio porcentual respecto a un periodo
particular estard influenciada por las fechas de comienzo
y terminacién del periodo. La ventaja de esta tasa es que
muestra un poco menos de susceptibilidad al problema de
la base de comparacién que comentamos acerca de la tasa

de 12 meses.

No hay un indicador econémico en México que se reporte a
través de la tasa promedio anual. Sin embargo, la tasa objetivo
de inflacién del Banco de México es una tasa de 12 meses
puntual de 3.0%. Dado que es muy dificil que la tasa anual
siempre esté en 3.0%, el Banco dice que la tasa de inflacién
deberia fluctuar dentro de un rango de “variabilidad” de mas/
menos un punto porcentual alrededor del objetivo, por lo que
siempre deberia situarse entre 2.0% y 4.0%. Aunque algunas
veces la tasa anual se ha situado por debajo de 4.0%, nunca se
ha legrado que en promedio esté cerca del 3.0%. Aun cuando
el Bunco no publica la tasa promedio anual, la mejor torma de

medir su desemperio seria por medio de la tasa promedio.
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Tasa acumulada en el afio

En algunas ocasiones se acostumbra calcular esta tasa que,
simplemente, es la tasa en un periodo determinado respec-

to al nivel de fin de ano:

indice Mes t
Tasa acumulada Mes t = —— " = ==z 1)
Indice diciembre del afio anterivr

Por ello, la tasa acumulada en enero de cualquier afo
serfa igual a la mensual de enero respecto al mes anterior.
De igual forma, la acumulada en el afio a diciembre seria
igual a la de fin de afio o de diciembre a diciembre (tam-

bién llamado la tasa de 12 meses a diciembre).

Esta tasa se utiliza para comparar el patrén de un indice
en un afo con anos anteriores, ya que permite visualizar el
efecto estacional en series originales. Se usa mucho para
graficar la inflacion, el empleo y las ventas entre varios
anos. Por lo mismo, su aportacién analitica es visualizar el
desempefio de un indicador en lo que va del afio versus su

comportamiento en afnos anteriores.

Tasa anualizada

Cuando uno se acostumbra a pensar en grados centigra-
dos al observar Ia femperatura o en kilos para saber c!
peso, puede ser dificil interpretar estas variables si los da-
tos se presentan en grados fahrenheit o libras. De alguna

forma es relativamente facil pensar en ciertas unidades y

ne necesariamente en ctras. Por lo tanto, es prictica co-
mun analizar las tasas de crecimiento en una forma que

sea mas intuitiva.

Si se viaja por una carretera a 80 kilémetros por hora,
no importa si se recorre con exactitud una hora u 80 ki-
lometros. Lo significativo es que el velocimetro indica Ia
distancia hipotética quc s Tecorreria si Uno manejara una
hora. En este sentido, el término “kilémetros por hora” es
una medida que nos ayuda a apreciar la velocidad en tér-
minos relativos. De la misma manera, podemos calcular
tasas de indicadores economicos Gue sean mds intuitivas

para el andlisis.

El mejor ejemplo de esta forma de analizar indicadores
es mediante las tasas de interés. Casi siempre que se feﬁere a
una tasa de interés se describe la tasa en términos “anualiza-
dos”y no directamente al periodo en cuestién. Por ejemplo,
la tasa de interes que paga el gobierno en su Certificado de la
Tesoreria (CETE) de 28 dias siempre se expresa en términos
anualizados, es decir, bajo el supuesto de que uno lo tuviera
por un afio completo y no sélo por 28 dias. Igual sucede con
la tasa de politica monetaria que anuncia el Banco de México
para el mercado interbancario de 24 horas. Esta se expresa en
términos anuales y nunca en términos de lo que en realidad

se va a pagar de un dia a otro.

Justamente, una tasa anual es el parametro mas ficil
de entender y, por lo mismo, es préctica comun anualizar
las tasas de periodos diferentes. Esto se hace al observar
una tasa mensual o trimestral y no podemos visualizar de

manera adecuada lo que implica en términos anuales. kI
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cdlculo implica hacer el supuesto de que el indicador bajo
observacién se va a comportar en la misma forma durante
todo un afo. Por lo mismo, es una tasa hipotética cuya

funcién es meramente analitica.

Su forma de cilculo es relativamente simple. Si es una
tasa mensual, se eleva a la potencia de 12 1o cual equivale
a 12 meses consecutivos de crecimiento similar. Si es una

trimestral, se eleva a la cuarta:

tasa mensual anualizada del mes t = (1+tasa mensual del mes £)**

o bien:

tasa trimestral anualizada del trimestre t = (1+tasa trimestral 1)*

Al final de esta operacién, se resta 1 y queda el porcen-

taje de crecimiento.

El uso de tasas anualizadas es mucho mis comun
en Estados Unidos que en México. Existen muchos in-
dicadores que se reportan a tasas anualizadas, como el
PIB y los indicadores de vivienda (por ejemplo, venta
de casas). En cambio, en México realmente no hay in-
dicadores econémicos (salvo las tasas de interés) que se
presentan de esta forma. Las razones son fundamental-
mente dos: primero, por falta de prictica. La existencia
de indicadores de aira frecuencia en México no tiene
tanto tiempo, en especial en comparacién con Estados
Unidos. Por ejemplo, hasta 1988 sélo habia un cilculo
anual para el Producto Interno Bruto; el PIB trimestral

de México empez6 a reportarse a partir de ese afio y, a la
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fecha, unicamente existen datos trimestrales a partir de
1980. En cambio, el Bureau of Economic Analysis (BEA)

de Estados Unidos tiene datos trimestrales del PIB de

en su pagina de Internet y seguro hay

su pais desde 194

cdlculos para anos anteriores.

La segunda razon es que en México las series estadis-

ticas de la mayoria de los indicadores presentan mucho

mis variabilidad que en Estados Unidos, por lo que las
tasas de crecimiento de un mes o un trimestre a otro
suelen ser mucho mis elevadas. Al elevar cualquier tasa
a una potencia, la nueva tasa resultard todavia mayor; el

uso de tasas anualizadas exagera esta variacién. Inclu-

e

sive, en casos extremos, estas pueden llegar a presentar

cifras escandalosas.!!

Uno de los trimestres que presenté una de las caidas
mas drésticas en la actividad econémica en México fue el
primero del 2009, que a tdsa anualizada respecto al trimes-
tre anterior fue 25.2%.%? Esta tasa parece exagerar la caida
del primer wimestre, que a tasa anual (respecto al mismo
trimestre del afio anterior) fue 7.9%. No obstante, esto no
le resta validez analitica: la magnitud del desplome del PIB
en ese trimestre fue tal que si la actividad econémica se

hubiera desplomado de igual manera en los subsecuentes

tres trimestres, el PIB en el 2009 hubiera terminado 24.5%

por debajo del nivel del 2008.

" Por ejemplo, el Indicador Global de Actividad Econémica (IGAE),
que es mensual, disminuy6 38.2% en enero del 2009 en términos
anualizados.

2 Es importante considerar que las cifras se actualizan con frecuencia,
por lo que esta tasa puede variar ligeramente en el tiempo.
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Es importante estar conscientes de las diferencias en
la forma en que se presentan las tasas. No solo es practica
comun en Estados Unidos presentar sus tasas de manera
anualizada, sino, en muchos casos se refieren a (stas como
anuales, sin enfaiizar que son anualizadas. Esto nos lleva a
comparar nucstras tasas con las de Estados Unidos como

st fueran iguales y genera mucha contusion.

Finalmente, es posible mensualizar o trimestralizar
cualquier tasa anualizada mediante la operacion inversa.
En el caso de datos mensuales se eleva a la inversa de 12,

es decir, 1/12, y en el de datos trimestrales se eleva a 1/4:

4

tasa mensual del mes t = (1+tasa anualizada del mes t)"'1?)-1

o bien:

tasa trimestral del trimestre t = ((1+tasa anualizada del trimestre £)#)-1

2.3 Efectos de calendario

Pueden existir cambios en 1a produccién de bienes y servicios
de un mes a otro debido a que no todos los meses tienen el

iisme nimero de dias, de fines de semana o de dias de asue-
to. Las variaciones ocasionadas por “efectos de calendario”
son las que hacen que la produccién varie de un mes a otro a
pesar de que todo lo demds permanezca igual. En particular,
la correcciéi, ve enfoca en la frecuencia de los dias de lu se-

mana y la aparicion de la Semana Santa en el afio.

Aun cuando la produccién diaria de una fibrica es la

Misma todos los dias, la mensual va a variar segtn el nd-

mero de dias laborales en el mes.”” Cada mes puede tener
diferente cantidad de dias que caen en fin de semana y
dias de asueto, de tal forma que la produccién de un mes a
otro puede variar significativamente. La produccién varia
de acuerdo al dia de la semana: por ejemplo, en el caso de
la actividad industrial hay dias con una produccién mayor
a otros. Para determinar las ponderaciones de los dias se
tiene que analizar cada serie, ya que puede variar de un

sector a otro.

Por ejemplo, febrero tiene 28 dias y marzo 31; si se ofre-
ce un servicio todos los dias del mes, independientemente
si es fin de semana o dia de asueto, en marzo hubo tres
dias mds que en febrero, que es un incremento de 10.7%.
No obstante, la longitud del mes se considera como esta-
cionalidad por varios autores del tema y no como efectos

de calendario.

Mayo tiene 31: si el 1 de este mes emipieza en sabado,
habra 21 dias entre semana; sin embargo, si comienza en
lunes, entonces habrd 23 dias. En este caso, dos dias mds
representa un aumento de 9.5%. Por lo mismo, en el efecto
de la frecuencia de los dias de la semana, se calcula cuantos
lunes, martes, etc., tiene cada mes, se analiza si el efecto
es significativo para cada indicador y se ajusta con base
en ello. En principio, existe una afectacién si un mes tiene

mis lunes o domingos que el mismo mes del afio anterior.
Por dliumno, existen dias de asueto que afectan negativa-
mente la produccién de un sector y positivamente los de otro.

3 En algunos paquetes estadisticos (como el X12), se maneja como par-
te del ajuste estacional la frecuencia de los dias de la semana.
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Por ejemplo, 1z Semana Santa representa de dos a seis dias
menos de trabajo para algunos sectores (como manufactura),
pero dias de mas ventas para otros sectores (como turismo).
Dado que las techas de la Semana Santa se establecen en
funcion del ciclo lunar y no del calendario normal, en algu-
nos afos €sta es en marzo y en otros en abril. No sélo es un
mes diferente, sino también un trimestre distinto (marzo es
el ultimo mes del primer trimestre, mientras que abril es el
primero del segundo trimestre del afio). Este rendmeno, co-
nocido como de “Semana Santa”, hace que las comparaciones
anuales (respecto al mismo mes del ano anterior o el mismo
trimestre del afio anterior), contengan grandes anomalias. En
un ano dado se puede comparar meses iguales, pero con dias

laborables muy distintos.

Para el efecto de Semana Santa se analiza cuantos dias
antes del Domingo Santo se ve atectada una dcicrminada
serie (que puede ir de uno a quince dias) y con base en ello
se ve en los afos que cae en marzo, a principios de abril o
en abril, cuintos de esos dias corresponden a cada mes y se

hace el ajuste correspondiente.

2.4 Ajustes estacionales

Todos los indicadores econémicos se presentan como una
serie de tiempo. Cada serie estd constituida por varios
componentes que no son observables directamente y que
obedecen a factores diferenics. Por lo misme, si uno es-
tudia la serie original sin discernir entre cada uno de sus
componentes, no sélo se dificulta el andlisis, sino que se

puede llegar a conclusiones erréneas.

Jonathan Heath

En principio, las series de tlempo se constituyen por Cuatio
componentes: 1) la tendencia de largo plazo, que es el elemen-
to central; 2) el componente ciclico alrededor de la tendencia
de largo plazo, que aunque su comportamiento es en forma de
onda, no es necesariamente regular; 3) el movimiento estacio-
nal que ocurre dentro dei afo calendario; v, 4) una variacién
residual con cierto grado aleatorio, que proviene de la natura-
leza de cada variable.™ Por lo tanto, el patron estacional refleja
los efectos periédicos que se repiten cada ano y cuyas causas
pueden considerarse ajenas a la naturaleza economica del in-

dicador en cuestion.

La actividad econémica no sélo varia mucho de dia a dia,
de semana a semana, de mes a mes y de trimestre a trimestre,
sino también hasta de minuto a minuto, como se ve reflejada
en las cotizaciones de precios en los mercados financieros y de
valores. Estas variaciones se presentan igual en las diferentes
etapas del ciclo econémico, es decir, cuando existe una recesion
(que es un periodo de dismifucion en la actividad econémica)
o un periodo en auge. Estos cambios de corto plazo pueden
resultar de un sinnimero de razones: es posible que proven-
gan de eventos fortuitos (como un huracdn o una inundacién),
algtin anuncio sorpreéivo del gobierno o de un drea del sector

privado, o de cualquier otro incidente no esperado.

Sin embargo, no hay que confundir estos cambios con
las variaciones que se explican mediante factores o patrenes
estacionales que son repetitivas y, por lo tanto, esperadas.

Por ejemplo, el aumento en las ventas en época de las fies-

4 Guerrero, Victor (1990).
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tas navidefias, la mayor compra de paquetes vacacionales
cuando los nifios terminan 2! ciclo escolar o la produccion

agricola al terminar de recoger la cosecha.

Para analizar bien las variaciones en la actividad eco-
nemica, es importante separar las estacionales de todas
: las demds. Por ejemplo, si un comerciante analizara sus
ventas de enero contra diciembre, siempre encontrard una
disminucién significativa. No obstante, para que ¢l pueda
tomar decisiones adecuadas, debe considerar por separado
la caida en ventas que se repite cada afno después de las
fiestas navidenas de otros factores que pudieran afectar a
su negocio. La técnica mas simple es comparar las ventas
de enero del afio en curso contra las ventas de enero de
otros afios. Esto implica calcular la tasa de crecimiento de
enero respecto al mismo mes del afo anterior. Por ello, la

tasa de 12 meses es una forma burda para corregir por las

variaciones estacionales.?

El problema es que, al ser una tasa de 12 meses, el and-
lisis contempla realmente la actividad de todo el afio y no
s6lo la de enero. Por lo mismo, no se puede distinguir o
aislar lo que en realidad pasé en el mes. Por lo tanto, hay
técnicas estadisticas, conocidas como ajustes estacionales,
que permiten “filtrar” las variaciones estacionales de un in-
dicador y asi poder concentrarse en el periodo deseado, es
decir, ms en el corto plazo (lo que los economistas llaman

« - a 3 1 . . .
en ¢l margen”). El papel del ajuste estacional es exami-
pap j

_—

Sin embargo, el tomar la tasa de 12 meses no corrige ninguna estacio-
nalidad, simplemente se utilizan periodos que pueden ser comparables
(aunque no estrictamente ya que tienen los efectos del calendario).

Gréfica 2.1
Comparacién dc tasa mensual contra tasa de
12 meses del Indice de Ventas al Menudeo

40%
30%
20%
10%

%
’ -10%
-20%
-30% -

2004

2003

= Tasa mensual —— Tasa 12 meses

Fuente: elaboracién propia con datos del INEGI.

nar el comportamiento de una serie estadistica a través del
tiempo para encontrar patrones repetitivos en el calendario
anual. Finalmente, el proceso ajusta la serie para apfbximar
los movimientos que habrian pasado si no hubiera existido
el patrén estacional.

Las estimaciones de los ajustes estacionales se basan
en la experiencia econémica de afios anteriores. Por esto,
es necesario que un indicador tenga, por lo menos, cinco
o seis afios de observaciones antes de poder realizar los

' La ventaja principal es que se puede

ajustes necesarios.
analizar mucho mejor e! cambio en el margen (en el corto
plazo) v asi tomar decisiones mas oportunas. Por ejem-
plo, puede ser que la produccién industrial presentard una

caida muy pronunciada en un cierto mes, posiblemente

1 Esto se hace mediante un modelo de promedios méviles autoregresi-
vos, conocidos en la estadistica como modelos ARIMA; en estos mo-
delos se recomienda por lo menos cinco afios de observaciones para
realizar el ajuste correspondiente. Véase U.S. Census Bureau (2009).
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indicativo del comienzo de una recesidn, sin embargo, la
tasa de 12 meses lo va a mostrar Unicamente como una pe-
quena desaceleracién, ocultando lo que en realidad pudiera

estar pasando.

La desventaja principal de los indicadores estaciona-
les es que los modelos que se utilizan no son totalmente
estables, ya que cada vez que se agrega una observacion
y se vuelve a correr el modelo, las cifras pueden cambiar,
aunque sea por muy poco. Por lo mismo, cuando sale un
nuevo dato de un mes, cambian las tasas de los meses an-
teriores. Por ejemplo, en ocasiones esto hace que una tasa
de crecimiento positivo puede volverse negativa. Esto lleva
con frecuencia a tener que repensar la interpretacién del

indicador bajo observacion.

Otro problema es que existen varios modelos de ajuste
que pueden dar resultados diferentes. En principio, cada
modelo tiene que cumplir varios supuestos estadisticos. Si
dos modelos distintos cumplen con ellos, los resultados no
deberian ser muy diferentes. Aun asi, existen estadisticos
reconocidos que argumentan que las técnicas de desesta-
cionalizacién presentan sus propios problemas y limita-
ciones que aunque no impiden su uso si resulta necesario
entender. Algunos alegan que las técnicas de ajuste son
heuristicas, es decir, no tienen un respaldo teérico riguroso
y fueron desarrolladas mediante prueba y error. A final de

cuentas esto quiere decir que la estacionalidad es un con-

cepto “empirico-intuitivo”.

La técnica misma sugiere que no deben importar tanto

los puntos decimales de la cifra ajustada, sino la direccién

Jonathan Heath

misma (vista mediante la tendencia-ciclo). Sin embargo, al
divulgarse las cifras, le ponemos mucha atencién a la pre-
cisién del dato hasta el grade de pedir que nos lo reporten

con dos puntos decimales.

Los algoritmos en s consisten en la aplicacion de pro-
medios moviles para suavizar la serie original. Esto signifi-
ca que por diseno, el método nunca va a anticipar un punto
de inflexion. Si la serie original empieza a crecer, el dltimo
dato de la serie ajustada siempre va a estar subestimado v
viceversa. Por disefio, la cifra del ultimo mes siempre va a
ser la mds endeble y a estar sujeta a revision. No obstante,
dado que la utilizamos para analizar la coyunrura, ésta va a

ser la cifra a la que mds atencion le vamos a poner.

El otro problema fundainental es que existen diversos
paquetes estadisticos y técnicas para realizar los ajustes. Si
diferentes usuarios aplican métodos distintos, van-a variar
las cifras. Por lo tanto, resulta indispensable la unificacién
de criterios para que todos hablemos el mismo idioma.
Hace algunos afios, el Instituto Nacional de Estadistica
y Geogratia (INEGI), el Banco de México (BANXICO)
y la Secretaria de Hacienda (SHCP) utilizaban paquetes
distintos que arrcjaban cifras diferentes, lo que en ocasio-
nes provocaba mucha confusién.’” Por fortuna, hubo un
acuerdo para adoptar una metodologia en comun y ahora
se aceptan los ajustes realizados por el INEGI como da-
tos oficiales. El paquete estadistico que se usa cs conocido
como el X-12 ARIMA, desarrollado por el Buro del Cen-
so de Estados Unidos.!®

17 Véase Heath (2002a)
18 T.S. Census Bureau (2009)
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A pesar de estos inconvenientes, existe un consenso
entre los economistas que si mejora el andlisis al aplicar
ajustes estacionales. En Estados Unidos es tan comun la
préctica de calcular estos ajustes que en muchos casos ni
siquiera se dan a conocer los valores de la serie original,
es decir, sin aiustar. or ellc, las tasas de crecimiento que
se utilizan son siempre con respecto al periodo inmediato
anterior y en consecuencia, el andlisis involucra el cambio

en el margen.

Una de las costumbres de Estados Unidos, que ya co-
mentamos anteriormente, es la de presentar muchos de sus
datos en forma anualizada. Es muy comun aplicar las tasas
anualizadas a las series ajustadas por la estacionalidad. Esta
tasa se llama “Seasonally Ajusted Annualized Rate”(SAAR).
La variable més importante de Estados Unidos que se pre-
senta en forma SAAR es el Producto Interno Bruto (PIB).
En cambio, en México ningtn dato se presenta (oficial-
mente) de esta manera, aunque ciertos analistas han em-

pezado a realizar el calculo y hablar de él.

2.5 Flujos Versus acervos

La mayoria de los indicadores econémicos son flujos, es
decir, representan una cantidad de recursos en un tiempo
determinado y que, tipicamente, afnaden o disminuyen un
acervo. Sin embargo, algunos indicadores son acervos (o
Stocks) en un momento determinado. Es importante estar
conscientes de las diferencias entre ambos, ya que no sélo
tienen implicaciones diferentes, sino que el andlisis tam-

1.0, . .
bi€n puede diferir.

El ejemnlo clisico seria la diferencia entre ahorro (flu-

jo) y riqueza (acervo). El consumidor decide no consumir

una parte de sus ingresos mensuales para ahorrar. La can-
tidad de dinero que tienc cii el banco en un momento de-
terminado es parte de su riqueza (wealth), mientras que la

cantidad que mete al banco cada mes seria el ahorro.

Otro ejemplo serian las reservas internacionales que man-
tiene el Banco de México. Las reservas renresentan una can-
tidad de recursos (acervo), que tiene el Banco en una fecha
especifica. Siempre se reporta el nivel de las reservas al final
de un periodo. Si es semanal, se informa el nivel que existe
cada viernes; si es mensual, se reporta el nivel al ultimo dia
del mes; y, si es anual, es la cantidad de recursos al 31 de di-
ciembre. En cambio, en la balanza de pagos se da a conocer
la variacién en el nivel de reservas internacionales,iya sea en
un trimestre o en el afio. La modificacién en reservas (flujo),
debe corresponder a la diferencia que registra el banco central
entre los niveles de reservas al final de cada periodo. El nivel
de reservas es un concepto de la base monetaria y lo regis-
tra el banco en sus informes sobre la actividad financiera. El
cambio en el nivel de reservas es un concepto de la balanza

de pagos, que corresponde a las cuentas externas del pais.
P

2.6 Contribuciones al
crecimiento

ko muchas ocasiones conviene analizar las contribuciones
de cada componente de una variable a su crecimiento. Por
cjemplo, el PIB es la suma del consumo privado, la inver-

sioén, el gasto publico y otras variables. Si en un periodo
P y
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dado ¢l PIB crece 5%, scuanto <o debe al crecimiento de

cada uno de sus componentes?

Matemadticamente in contribucion de “Y”al ciccimiento
de “X” (siendo Y un componente de X), se define como el
cambio porcentual de Y a precios constantes (reale<) pon-

derado por ¢l porcentaje (ponderacion) de Y dentro de X

del periodo anterior (t-1).

En 2006 el PIB crecié 5.2% como resultado de un incre-
mento de 5.7% en el consumo privado, 9.9% en la inversion,
1.9% en el gasto publico v alguna contribucion de los demas
componentes (variacién en existencias v el balance comer-
cial). Pero, scudnto fue la contribucion (o incidencia) de cada
componente al avance del PIB? Primero calculamos la re-
lacién del consumo privado al PIB en 2005, al igual que las
mismas relaciones de cada componente. En el caso del con-
sumo, represent6 68.8% del PIB. Multiplicamos la tasa de
crecimiento de 5.7% por 0.688 y nos da 3.9%. Si hacemos lo
mismo para los demas componentes, resulta que la inversién
contribuyé 2.0%, el gasto publico 0.2% y los demds compo-
nentes -0.9%. Si sumamos las tasas de cada componente nos

da el crecimiento total del PIB en 2006, que fue 5.2%.

La mayoria de los organismos internacionales que se
ocupan de elaborar, regular y estandarizar los indicadores
econdémicos de los paises han establecido ciertas practicas o
normas para cdlculos estadistices."” En particular, sobresalen

tres convenciones relevantes:

: 7 . 5 .
¥ La Comisién de Comunidades Europeas, ¢l Fondo Monetario In-

ternacional, La Organizacién para la Cooperacién y Desarrollo Eco-
a6mico, las Naciones Unidas y el Banco Mundial. Véase European

Commission, et.al. (2008).

jonathan Heath

[

Todas las tasas de crecimiento se refierer a datos
en precios constantes (o reales), a no ser que se
especifique lo contrario.

2. Relaciones, ratios vy componentes porcentuales
se deben calcular a partir de datos corrientes
(o nominales).

Las contribuciones de una variable al crecimiento

[O5)

de otra se define como el crecimiento de la prime-
ra en precios constantes, ponderada por la relacion

de la primera a la segunda a precios corrientes.

Ll primer punto obedece a la légica de querer eliminar el
cfecto de cambios en los precios cuando se analiza el creci-
miento de un indicador econémico. El segundo punto tam-
bién, pero como tante el numerador como el denominador
contienen un componente de precios, se cancelan mutuamen-
te. Si tomdramos precios constantes para las dos variables,
implicitamente estariamos multiplicando el resultado por una
relacion de precios sin saber qué significado tenga. Por tltimo,
el tercer punto busca concilar los dos primeros, aunque se
tiene que tener cuidado, ya que matematicamente no dard una

suma exacta de la contribucién de cada componente.?’

2.7 Fuentesy calendarios
de los indicadores

Existe una gran cantidad de estadisticas ¢ indicadores econé-

micoe de México que se producen en diversas instituciones

% En especial, se tiene que tener sumo cuidado al tratar conceptos como
la variacion de existencias, ya que el significado estadistico es muy di-

ficil de interpretar al presentarse cambios porcentuales exorbitantes.
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4. Producto Interno Bruto

Producido por:
Frecuencia:

Fecha de publicacién:

Volatilidad:
Revision:
Direccién:
Tiempo:

Reaccion de mercados:

b

iternet

Producto Interno Bruto (PIB)

INEGI

Trimestral
Aproximadamente 50 dias después de
terminar el trimestre
Moderada

Una vez al ano (febrero)
Prociclico

Coincidente

Renta fija (inversa)
Renta variable (directa)
Cambiario (directa)

www.inegi.org.mx/bdiesi/bdie

Posiblemente el PIB es el indicador econémico més cono-
cido, 0 por lo menos, el que mds se ha hecho escuchar por la
mayoria de la poblacién. La razén es que es la medida mas
omprensiva de la actividad econémica de un pais y, por lo
‘Mismo, el mejor indicador de su comportamiento generai y
fel tamano en si de la economia. Pero vale Ia pena aclarar
que no mide absolutamente todo y, a veces, su comporta-
€nto puede ocultar factores importantes o engafiar en

12nto al verdadero estado de salud del pais. No obstante,

se le considera el rey de los indicadores econdmicos y el

mas citado.

Aun asi, no todos los libros que tratan sobre el uso de in-
dicadores econémicos ponen al PIB en primer lugar. Dado
que su frecuencia es trimestral, no tiene el impacto tan regular
sobre los mercados que pudieran tener otros de mayor fre-
cuencia. Para cuando se publica el resultado del trimestre, ya se

cuenta con una idea muy cercana del crecimiento gracias a los
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indicadores mensuales que se difundieron antes. Por lo tanto,
algunos textos abarcan el analisis del PTB casi al final y Otros
.

en medio.®® No chstante, todos reconocen su importancia y

preponderancia dentro del estudio del ciclo econémico.

Por ser precisamente el indicador miés completo, es ¢! mis
correlacionado con el ciclo econémico; incluso algunos argu-
mentarfan que el comportamiento del PIB es el dc! ciclo en
si.% Aunque existen muchos indicadores de mayor frecuen-
cia, basicamente la mayoria trata de adelantar o anticipar el
comportamiento de algiin componente del PIB y asi antici-
par el proceder del PIB total y entender el ciclo econémico.
Se podria decir que, practicamente, todos los indicadores
economicos estin relacionados de una manera u otra con
este indicador. Por ello, los indicadores mensuales adelantan

informacién sobre el comportamiento del trimestre.

4.1 Definiciones y metodologia

Dado que el PIB es un indicador que hace referencia al total
de la actividad econémica, no resulta préctico registrar ab-
solutamente cada servicio o bien final producido en el pais
en un periodo determinado.®® Por esto, para el cédlculo del

PIB se utilizan encuestas (que resultan de muestreos), resul-

% Rogers (1998) analiza ¢l PIB en el capitulo 13 de 14 en total; Baumohl
(2005) 1o abarca después de mds de 100 paginas; y, Frumkin (2005)
pone lcs indicadores en orden alfabético.

Por ejemplo, Herrera (2004) realiza un estudio donde mide la correla-
cién entre los ciclos econémicos de México y Estados Unidos utilizan-
do al PIB como el tnico indicador de! ciclo.

Un censo trata de abarcar absolutamente todos los componentes
en cuestion, por ejemplo, el censo de poblacién busca contar todas
las personas en el pais. En cambio, la mayoria de los indicadores se
construyen mediante muestras representativas de las cuales se puede
inferir el tamafo o valor en cuestién.
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tados de censos (para el cémputo del afio base) Vv registros
administrativos para después aplicar técnicas estadisticas
que infieren el valor de produccion. Resulta de un proceso
complejo que requiere de mucho esfuerzo y trabajo por lo
mismo, su elaboracion es trimestral.® Muchos paises (como
México) tiener. un proxy mensual, pero vale aclarar que; ex
realidad, no son medidas del PIB mensuales, sino indicado- 3
res generales que se construyen de muestras representativas
snilares pero mucho mas acotadas que el PIB. En el caso
de México es el indicador global de la actividad econémica
(IGAE), mientras que en la mayoria de los demis paises
de América Latina es el indicador mensual de actividad

econémica (IMAE).

En si, el PIB es la suma de los valores de mercado de
todos los servicios y bienes finales producidos por los re-

cursos (trabajo y capital) de la economia que residen en el

pais. Las palabras clave son final y producidos. Al referirse
a bienes finales, significa los que se producen para consumo
final y no intermedios para el usc de otro bien final. La idea
es captar el valor agregado en cada etapa de la produccién y,

asi, evitar una doble contabilidad. Por ejemplo, al contar el

valor final de un autoi:Gvil no se agrega el costo del motor,
asientos, llantas, radio, ventauas y demds partes, sino sélo el

valor de mercado del producto final que ya incluye todo.

Asimismo, hay que poner énfasis en la palabra produci-

dos. Esto significa que se deben contabilizar todos los biencs

finales producidos. independientemente si se vendieron o

*  Para una mayor explicacién metodolégica del PIB y las cuentas nacio-
nales, véase Lequiller & Blades (2009).
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no. En otras palabras, también se consideran los cambios
en inventarios. Las reventas no se incluyen en las cuentas
de produccién, ya que el comportamiento de la reventa no
es indicativo del ritmo actual de produccion. En este caso
tnicamente se debe considerar el valor agregado, que co-
rresponderia a los salarios y utilidades de la empresa que se
dedica a la reventa. A final de cuentas, el concepto basico es

el de valor agregado en cada etapa de produccion.

Hay un segmento muy importante de la actividad eco-
némica que no esta del todo incluido en el cdlculo del PIB,
que es la economia no observada. Dado que ésta no se
contabiliza, es légico pensar que no se incluye en la con-
tabilidad nacional. No obstante, la economia no observada
: comprende la informal y la ilegal (es decir, criminal). Tanto
la economfa informal como el empleo no protegido guar-
dan en comun el hecho de que, si bien suponen infraccién
de reglamentos y cédigos, no implican en si mismas un
comportamiento o una conducta criminal. L.a economia
ilegal propiamente hablando queda fuera de lo informal
Porque gira en torno a transacciones de bienes y servicios
ya adquisicion, distribucién y/o produccién ya constitu-

-
yen comportamientc criminal.”

La distincién entre informal e ilegal importa porque
! Principio los sistemas estadisticos incluyen cierta me-
16n de la produccién no registrada de bienes y servi-
03 convencionales, haciendo en parte uso dc métodos

edicién directa como encuestas v médiulos esnecia-

12 mis informacién sobre el tema, se puede referir al “Handbook of
eNaﬂ—observedEconamy” de la OCDE (Paris, 2004).

lizados, mientras que lo criminal ya se escapa por com-
pleto.”” También es importante desde el punto de vista
de las politicas publicas: lo informal es algo que se puede
resolver con ajustes « 1o fiscal, mientras que lo ilegal (cri-

minal) va es un asunto de seguridad publica.”

El PIB se puede medir de tres formas, equivalentes

entre si, pero no necesariamente iguales:”

1. Valor Agregado: se mide la produccion bruta y
los insumos, los cuales se restan para obtener el
valor agregado.

2. Ingreso: se miden los pagos a factores de la produc-
cidn, es decir, les sueldos pagados y los excedentes
brutos de operacién.

3. Gasto: se mide el consumo de los hogares, el
gasto del gobierno, la formacion bruta de capital
fijo, las variaciones de existencia y las exporta-
ciones netas (menos importaciores) y la suma es

igual al PIB.

Casi todos los paises utilizan dos de las tres formas

para la medicién de sus cuentas nacionales. En el caso de

7 EIINEGI realiza cilculos de actividades informales correspondien-
tes a la subfacturacién de empresas, una parte informal de los hoga-
res y la oferta de mercancias que pasa por el comercio exterior, que
incorpora en las cuentas nacionales y representa alrededor de 12%
de! PIB.

En la préctica estas distinciones no siempre funcionan tan clara-
mente. Por ejemple, el comercio ambulante de bienes robados o
pirateria toca lo criminal con lo informal. En estoc casos el criterio

<
N

conducida en una es-
cala tal que no requiere de la adopcion de pricticas contables para su
conduccién, cae del lado de la informalidad. Agradezco a Rodrigo
Negrete por estas aclaraciones al respecto.

Las discrepancias principales entre las tres formas resultan princi-
palmente en la medicién de los precios constantes.

que se aplica es que mientras la actividad sez

~
Py
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Meéxico se utilizan los dos primeros (y se calcula el terce-
ro), mientras que en Estados Unidos 3 la mayoria de las
naciones desarrolladas se usan los ultimos dos.”™ Indepen-
dientemente de los métodos empleados, es muy comun
ver el PIB desglosado por ¢l iado del gasto, ya que ofrece
un marco contable conceptual y analitico, muy util para la

construccion de modelos macroeconométricos.

Por el lado del gasto, se suman todos los gastos realiza-
dos en el mercado en el pais para adquirir bienes y servicios
finales en un periodo determinado, ya sea un trimestre o
un afo. Por lo mismo, se le denomina el producto interno
bruto a precios de mercado. Para este computo se suman
todos los gastos que realizaron los residentes del pais para
adquirir bienes y servicios de consumo (C), més los gastos
que realizaron los hegares, las empresas y el gobierno en el
pais para adquirir bienes de inversion (1), mds los gastos de
consumo realizados por el gobierno (G), més la variacién
en los inventarios (V'), més las exportaciones (X), pues re-
presentan bienes producidos en el pais. Por dltimo, se restan
las importaciones (M), ya que son bienes elaborados en el
extranjero. La suma representa todus los bienes y servicios
producidos en el pais sin importar la nacicnalidad de los
consumidores o empresas, ya que el interés es calcular la

produccién interna.

Por ello, el PIB se puede representar de la siguiente forma:

PIB=C+1+G+vV+X-M

o~
bt
~—

™ La eleccién de los métodos a utilizar depende de la disponibilidad de

estadistica basica con que cuenta cada pafs y ésta depende del tipo de
organizacién juridica que tenga.

Jonathan Heath

Los datos del PTB se desglosan también por activida-
des econdmicas, siendo la desagregacion principal en acri-
vidades del sector primario (agricultura, ganaderia, pesca,
aprovechamiento forestal v caza), del secundario (indus-
trias manufacturas, construccién, mineria, electricidad,
agua y suministro de gas por ductos al consumidor final) y
del terciario (cnmercio, servicios y actividades del gobier-
no). Cada uno de los sectores contiene un desglose muy
detallado que se presenta mediante el Sistema de Clasi-
ficacién Industrial de América del Norte (SCIAN), que
desagrega la produccion en 20 sectores principales y 1,049
clases.” Este sistema fue desarrollado a raiz del Tratado
de Libre Comercio con Estados Unidos y Canadi, por lo
que presenta una clasificacién de las actividades econémi-

cas compatible entre los tres paises.

Otra forma de medir el PIB es por el lado del ingreso,
es decir, mediante la suma de todos los ingresos que re-
ciben los asalariados, empresarios y agentes econdmicos.
Los economistas describen la suma como los pagos a los
factores de produccién (capital y trabajo) y se le denomina
el ingreso nacional (IN), que es igual al producto nacional
neto a costo de los factores. Para llegar al equivalente del
PIB, se le tiene que restar los impuestos indirectos, sumar
los subsidios, restar las depreciaciones y sumar los pagos a los

factores de produccién del exterior.

Lo anterior nos lleva a resaltar varios conceptos adicio-

nales. El primero es la distincién entre el calenlo a “precios

~1

La desagregacion detallada se puede consultar en la pagina de In-
ternet del INEGI: www.inegi.org.mx Véase el capitulo 6 para una

explicacién detallada del SCIAN.
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de mercado” y a “costo de factores”. La diferencia entre es-
tos dos es el trato de los impuestos indirectos y subsidios, ya
que los precios de mercado incluyen los impuestos netos de
subsidios a la produccion y a los productos, mientras que no
estan considerados en los costos de factores. Se pucde ilus-
trar facilmente con un ejemplo: si vompramos en el mercado
un producto, el precio incluye el impuesto al valor agregado
(IVA), el impuesto especial a produccién y servicios (IEPS) y
cualquier otro al consumo. En cambio, cuando sumamos los
costos de los factores, no estan contemplados los impuestos
netos de subsidios, pues no representan un page a un factor
de produccion. Si consideramos un subsidio como un im-

puesto negativo, el tratamiento es similar pero a la inversa.

Por lo mismo, para convertir el PIB (o el ingreso na-
cional) a precios de mercado al PIB a costo de factores,

restamos los impuestos indirectos:

PIB =PIBp

— (impuestos indirectos — subsidios)
costo de factores

secios de miercado
(4.2)

Otro concepto que vale la pena explicar es la distincién
entre el producto bruto v el producto neto. La diferencia
entre “bruto”y “neto” es la depreciacién, es decir, el desgas-
¢ de los activos fijos que en un momento dado se tiene que
Teponer.” La produccion neta no considera este desgaste
ue realizan las empresas en forma de un gasto diferido en
U contabilidad. La inversién fija bruta incluye la deprecia-

16n ccmo un gasto de inversién.”” Vale 1a pena resaltar que

También conocido como consumo de capital fijo.
S s . . s . .
- lambién conocido como formacién bruta de capital fijo.

la mavoria de los calculos son eur términos brutos por lo que

se tiene que estimar la depreciacion aparte.

Por ultimo, existe la diferencia entre el producto interno
bruto y el producto nacional bruto (PNB), cuya distincién
radica en que el primero es un concepto geogrifico, mien-
tras que el segundo es uno de nacionalidad. La produccion
interna abarca todo lo que se produce dentro del wiritorio
de México, independientemente de la nacionalidad de quien
lo produce. La produccién nacional incluye la de todos los
mexicanos que mantienen al pais como su centro de interés
(tal es =l caso de los diplomiticos), independientemente de
donde radican. Por lo mismo, para pasar del concepto inter-
no al nacional se tienen que sumar los pagos a los factores
de produccion recibidos de los mexicanos que radican en el
exterior y restar los pagos a los factores de produccién de los

extranjeros que residen en México.

Hace algunas décadas, Estados Unidos acostumbraba utili-
zar el PNB en casi todos sus anlisis de la economia norteame-
ricana, mientras que la mayoria de los demds paises utilizaban
el PIB. No obstante, como resultado de las recomendaciones de
la Organizacién de las Naciones Unidas (ONU), la practica en

Estados Unidos cambié hace tiempo y ahora reporta el PIB.

En teoria, al realizar los ajustes mencionados, el cilculo del
PIB a precios de mercado es igual al ingreso nacional. Pero, en
la practica existe una pequena diferencia que se le atribuye a
una discrepancia estadistica por la dificultad de medir ambos
conceptos a la perfeccién. En resumen, para pasar del PIB (a
precios de mercado) al ingreso nacional (a costo de factores),

se realizan los siguientes ajustes:
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Producto interno bruto

precios de mercado

Menos: pago neto a los factores de produccién del exterior

Igual:  producto nacional bruto

Menos: depreciacién

Igual:  producto nacional neiv
Menos: 1mpuestos neto de subsidios
Menos: discrepancia estadistica
Igual: (4.3)

ingreso nacional

costo de factores

Si realizamos otros ajustes, del ingreso nacional se puede
llcgar al ingreso personal disponible. En este caso, se tienen
que restar las utilidades de las empresas, los impuestos di-
rectos (impuesto sobre la renta y contribuciones al Seguro
Social) y otras deducciones personales. En Estados Unidos,
el ingreso personal disponible es de las variables mas im-
nortantes en el andlisis de los ciclos econdmicos. Sin em-
bargo, no existe como indicador de coyuntura en México; lo
mis cercano ceria el ingreso nacional (a costo de factores),
que se publica mas de 12 1ueses después de haber concluido

el periodo.

EI PIB se calcula a precios corrientes (nominal) y a
precios constantes (real). El primer calculo es del valor
total, que incluye cambios tanto en volumen como en
precio. El segundo elimina el efecto del cambio en los
precios para aproximar mds el concepto de volumen por
si solo. La diferencia entre ambos es el deflactor implicito
de frecios. También, es importante recordar que el PIB
es un concepto de flujo, es decir, es la cantidad de bienes
y servicios que se produce en un tiempo determinado, a

diferencia de un acervo (sfock).

Jonathan Heath

Aunque resulta conveniente entender estos conceptos,
en la practica el andlisis se limita al uso del PIB real (a
precios de mercado). La razén es que el PIB se publica tri-
mestralmente (coi un rezago de siete semanas), mientras
que el detalle de las cuentas nacionales no se conoce hasta

alrededor de nueve meses despuce.

4.2 Cilcule del PIB en México

Meéxico es de los pocos paises que calcula el PIB real por
el método del valor agregado (que es el mas complica-
do). Este método es el mis comprensivo, ya que mide
directamente la produccién y no el poder adquisitivo
(como seria el caso al medir el PIB real por ¢l método
del ingreso). El Fondo Monetario Internacional (FMI)
recomienda utilizar los métodos de ingreso y gasto, por
ser los mds féciles. Sin embargo, sabe que el método del
valor agregado es el mejor y, por lo mismo, ha reconocido
las cuentas nacionales de México como de las mejores

del mundo.

Para esto, el INEGI establece las cuenias de produccion
(cuentas nacionales), que resultan de la medici¢u de varias

cuestiones incluyendo:

1. El valor bruto de la produccién.
2. Los bienes y servicios de usc intermedio.
¥
3. El valor bruto agregade, que es la resta de los dos
gregace, g
primeros y equivale al PIB.
4. Laremuneracion a los asalariados, ya sean obreros

o empleados.

i
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S. Los impuestos netos a la pioduccién (impuestos
menos los subsidios).

6. El excedente bruto de operacion.

7. El nimero de puestos ocupados remunerados.

8. El numero de subcontratados por otros estableci-
mientos (outsourcing), que es parte del consumo in-

termedio (a partir de 1998).

También se calcula una matriz de oferta y demanda de

utilizacién que permite regularizar mucho de lo que no

es medible (la economia no observada). Por ejemplo, los

productores de tequila reportan una produccién total anual
mucho menor a las exportaciones que reportan las cifras de
comercio exterior, por lo cual no cuadran las cifras. El cua-
dro de utilizacién permite capturar estas inconsistencias y

corregirlas en el cuadro de oferta.

Por dltimo, se producen varias cuentas mds, todas inter-
conectadas, que amarran al sector externo, a la formacién
de capital, al ingreso, al gasto y otros sectores de la econo-

mia en un marco contable completo.

4.3 Diferencias metodolégicas
del PIB de México y de
Estados Unidos

Dado que uno de los métodos principales de medir el PTB
¢al en Estados Unidos es por el lado de ios ingresos, lo
Jue se obtiene, en especial al deflactar por indices de pre-

05, es el poder adquisitivo agregado de los salarios y no

realmente la produccion real. En cambio en Meéxico se
obtiene de manera directa el valor agregado por la pro-

duccién menos los insumos intermedios.

Lo anterier se puede entender mejor con un ejemplo.
Supongamos que en Estados Unidos hay un huracin
nivel extremo que no permite que los alumnos vayan a
clase. Esto significa que no reciben el servicio (educa-
cién). ;Qué pasa? Como los maestros siguen recibiendo
sus salarios, no se refleja la disminucién del servicio en
las cuentas del PIB. En el caso de México, pensemos que
se piesente un virus desconocido que obliga a las escue-
las a cerrar. Aqui se mide el numero de estudiantes por
niveles y se les pondera por el nimero de dias de clase,
pero se resta la cantidad de dias que dejaron de asistir a
clases. Lo mismo paca con los médicos, los funcionarios

publicos, etcétera.

Por ello, en México se mide correctamente el efecto de
la Semana Santa o del Bicentenario, cuando las empresas
cerraron por las fiestas. Din cambio, en Estados Unidos se
subestimo el efecto sobre el PIB del ataque a las torres ge-
melas en el 2001, ya que muchos de los salarios se siguie-

ron pagandn aunque no hubo suministro de servicios.

La epidemia del HIN1 en abril/mayo del 2009 tuvo
un impacto inmenso en México a raiz de que el gobierno
ordené el cierre completo de establecimientos, fabricas,
restaurantes, escuclas, museos, cines, etcétera. Dado que -
pagaron salarios en esos dias, si la medicién hubiera sido
como se realiza en Estados Unidos, se hubiera realizado

una sobreestimacidn significativa en el PIB. Sin embargo,
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al utilizar el método de valor agregado, se pudo capturar la

mayor parte del efecto.

4.4 Relacién con los demds
indicadores

Como se comentd antes, el marco analitico mas utilizado

del PIB trimestral es el desglose por el lado de los gastos:
PIB=C+1+G+V+X-M (4.4)

De una forma u otra, la mayoria de los indicadores
de coyuntura (de frecuencia mensual) nos ayudan a an-
ticipar el comportamiento del PIB trimestral. Por ejem-
plo, el indice de confianza al consumidor, las ventas al
menudeo de los establecimientos comerciales, las ventas
de la Asociacién Nacional de Tiendas y Auto Departa-
mentos (ANTAD), y los indicadores de ocupacién y em-
pleo sirven para anticipar el consumo privado. El indice
de inversiéw fija bruta y los indicadores de las empresas
constructoras se utilizan para adelantar el comporta-
miento del gasto en inversién privada. Las estadisticas
oportunas de finanzas publicas ayudan a predecir el gas-
to publico. Finalmente, los datos de la balanza comer-
cial y los indicadores petroleros dan el balance final. Si
existiera con periodicidad trimestral el ingreso personal
disponible, tendriamos informacién para entender mejor

el gasto privado de las familias.

Otros indicadores ayudan a anticipar el comporta-

miento de cada uno de los sectores (primario, secundario

Jonathan Heath

v terciario). Por ejemplo, la informacion oportuna del sec- *
tor alimentario da indicios del comportamiento del sector
primario. La encuesta de opinidn del sector manufacture-
ro, el indice dc la actividad industrial, la informacion de
los establecimientos manufactureros con programa IM-
MEX" y los indicadores del sector manuracturero sirven
para anticipar el comportamiento del sector secundario.

Por ultimo, las ventas de los establecimientos comerciales

y la informacion de los eswablecimientos del sector servi-

cios adelantan informacién acerca del sector terciario.

4.5 Evolucién del indicador

La medicién de la produccién del pais y su comporta-
miento se conoce formalmente como la contabilidad na-
cional y perteunece al Sistema de Cuentas Nacionales.
La metodologia original fue elaborada, principalmente,
por Simon Kuznets en Estados Unidos en la década de
los 30 del siglo pasado. La generacién de las primeras
cuentas de produccién e ingreso nacional y su recons-
truccién hacia atrds desde 1869 fue parte de la razon
por la cual se le otorgd el Premio Nobel de Economia -
en 1971. La primera presentacién formal de las cuentas i
nacionales para Estados Unidos aparecié en 1947 con
datos anuales de 1929 2 1946.7 Trece afios después (en -
1984) se le concedié el Premioc Nobel a Richard Stone, -
quien también aporté contribuciones fundamentales 2

le mismo.

™ En particular, aunque ¢l IMMEX anticipe el comportamiento del
sector secundario, su divulgacion no es tan oportuna.
7 Yamarone, Richard (2004), p.13.
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Los primeros esfuerzos para establecer el Sistema de
Cuentas Nacionales de México (SCNM) se cristaliza-
E ron en la década de los 50 del siglo pasado mediante un
trabajo conjuntv de BANXICO, Nacional Financiera y

‘F la SHCP. En ese momento, el Banco de México asumio

la tarea de elaborar la contabilidad nacienal v produ-

cir las cifras del PIB con frecuencia anual. A partir de
la reforma administrativa que se introdujo al tinal de
1976, la responsabilidad de esta informacion estadis

tica se trasladé a la Direccion General de Estadistica,
que formaba parte de la Secretaria de Programacion y
Presupuesto (SPP). Después de un periodo de transi-
cion, a partir de 1981, la SPP asumié la responsabi-
lidad. Un par de anos mas tarde, en 1983, esta labor
pasé al recién creado Instituto Nacional de Estadistica,
Geografia e Informdtica (INEGI),* donde se produce

en la actualidad.

El SCNM ha visto mejoras continuas a lo largo del
“tiempo en su metodologia, cobertura y detalle. Cada de-
erminado tiempo se cambia de aho base para reflejar
ponderaciones y actividades econdmicas actuales. Por
jemplo, la industria de computadoras personales no exis-
a en las cuentas nacionales en 1980. No obstante, uno
de los avances mis importantes fue la incorporacién de la
obertura trimestral hacia fines de la década de los 80 con
1tos a partir de 1980 y, posteriormente, desde el 2000, la

oduccién de cifras ajustas por estacionalidad.

INEGT (2009), pp. 173-185. Hoy, Instituto Nacional de Estadistica y
grafia.

Se han realizado cdlculos anuales dcl PIB para Méxi-
co desde 1895. Sin embargo, las series originales se in-
terrumpen de 1911 a 1920 y después hubo cambios de
base y metodologia frccuentes que han hecho dificil las
comparaciones histéricas. Por tal motivo, a partir de 1950
existen cinco series con bases diferentes que abarcan pe-
riodos distintos y se traslapan entre si (ver cuadio 4.1).
El INEGI ha extendido los periodos mediante encade-
namientos y retropolaciones, pero unicamente para cier-
tos aflos y en los casos en que la informacion no es muy
distinta. No obstante, no ha encadenado todas las series
para construir una sola porque no se dispone de la misma
informacién, que en general se amplia con el paso de los
anos. El resultado final es que México no cuenta con una
serie histérica, homogénea y unica, del indicador econé-

mico mds importante para el pais.

Por ejemplo, la maquila de exportacién se contabiliza-
ba antes de 1988 por el valor agregado a la exportacién,
representado por la suma de insumos, sueldos y la ganan-

cia del empresario. No se registraban las importaciones

Cuadro 4.1
Series existentes del PIB de México

96

Fuente: elaboracién propia con base en INEGI (2009b) y el BIE
del INEGL.
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porque se tomaban como bienes de otro pais que entran y
salen con alguna transformacion. Por ello, al desconocerse
ese dato no se pueden hacer series comparables mas alla

de 1988.

FIINEGI no ha querido extender el ejercicio de enca-
denamiento para armar una sola serie debido a los proble-
mas metodolégicos expuestos. Sin embargo, varios analis-
tas"! han realizado el ejercicio a sabiendas de que la serie
contiene muchos supuestos implicitos y que su utilizacién
para el analisis histérico es limitada. El resultado se puede

apreciar en la grafica 4.1,

4.6 Historia

Desafortunadamente, las tasas de crecimiento del PIB
anual no nos permiten determinar las fechas de los ciclos
econémicos y ni siquiera confirmar la existencia de rece-
siones, por lo que no podemos precisar la historia de los
ciclos econémicos anterior a 1980. No obstante, es posible
observar varios episodios (alrededor de 10) cuando el PIB
anual disminuyé y pudiéramos pensar en que hubo algu-
nas recesiones en esos momentos. Es muy probable que la
mayoria de las ocasiones fuera producto de malas cosechas,
ya que ocurrieron antes de la industrializacién del pais. Las
excepciones fueron el periodo de 1910-1915, cuando se
derrumbé la produccion por la guerra de la Revolucién, y
1927-1932, cuando México sufrié las consecuencias de la

Gran Depresién de Estados Unidos.

81 Por ejemplo, la tesis doctoral de Juan Moreno Pérez, UCLA, 2002.

Jonathan Heath

Grafica 4.1
Variacién anual del Producto Interno Bruto
de México (1896-2010)
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Fuente: elaboracién propia con datos de INEGI y Juan Moreno
Pérez.

Es posible que hayamos tenido recesiones en 1953-
1954 y en 1976-1977, afios en que hubo devaluaciones de
la moneda. Sin embargo, los datos no nos permiten preci-
sar si realmente la disminucién en la actividad econémica
fue suficiente para clasificarse como recesién y los meses
que pudo haber durado. De 1980 a la fecha, hemos sufrido

seis recesiones claramente identificadas (ver capitulo 3).

La época de mayor crecimiento del PIB se dio entre
1933 y 1981, justo al salir de la Gran Depresion hasta ter-
minar el boom petrolero. En estos 49 afios, el PIB crecié a
un promedio anual de 6.2%. En cambio, en los siguientes
28 afios (1982 al 2010), el crecimiento medio fuc de ape-

nas 2.2%, con una varianza mucho mais elevada.

En la etapa contempordnea de nuestra historia, se ob-

servé el crecimiento mias elevado (4.0%) en el sexenio de




2ath Lo que indican los indicadores

0 Carlos Salinas (1989-1994). A partir de entonces, cada
sexenio ha registrado un promedio menor al anterior: con
— Ernesto Zedillo (1995-2000) fue 3.5%, con Vicente Fox
‘ (2001-2006) alcanzo 2.1%, mientras que con Felipe Cal-
deron (2007-2012) se estima que el promedio quedara por
debajo de 2.0%.

El INEGI publica la informacion del PIB real entre

siete y ocho semanas después de haberse concluido el tri-

_g mestre. Se da a conocer el PIB total y de los agregados

(=)

- de los sectores primario, secundario y terciario. Los datos
de cada trimestre se presentan en millones de pesos anua-

; lizados, es decir, multiplicados por cuatro. El objetivo de
expresar las cifras asi es para reportar el nivel que alcan-
zaria la economia si en el resto del afio se mantuvieran las

3- condiciones observadas en el trimestre en estudio. Tam-

de bién, se presentan las series ajustadas por estacionalidad,

ci- la serie original corregida por efectos de calendario y la de

ica “tendencia-ciclo. En la grafica 4.2 se pueden apreciar las va-

ses riaciones anuales tanto de la serie original por si sola como

do 1a original corregida por efectos de calendario.

tre 7 Divulgacién del PIB

-

) a s cifras que se presentan tienen el caricter de preli-

s inares, ya que una vez al afio (en el reporte del Gltimo

e

mestre) se dan datos revisados para todo el afio. Esta
1ca es muy diferente en Estados Unidoes, donde exis-

' Procedimiento de divulgar tres estimaciones con un

Grifica 4.2
Variacion anual del Producto Interno Brute
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Fuente: elaboracién propia con datos del INEGI

después se publica la estimacién “preliminar”; y final-
mente, al siguiente mes, el estimado final. En ocasiones,
las diferentes estimaciones pueden mostrar variaciones
significativas. En cambio, el manejo en México es di-
vulgar una sola estimacién preliminar, que tipicamente
no presenta variaciones significativas al dato revisado.
En otras palabras, mientras que en Estados Unidos se
privilegia la oporiunidad sobre la exactitud, en México

se da mds atencién a la precision que a la oportunidad.

Otra diferencia muy importante con Estados Unidos
es que en México se dan a conocer tanto las series origi-
nales comc las ajustadas por estacionalidad. En cambio,
en Estados Unidos no se divulgan las series originales,
es decir, antes de ajustar. También, es practica comun
en Estados Unidos presentar las tasas de crecimiento

del PIB trimestral en forma anualizada, es decir, elevada
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a la cuarta, de tal forma que refleja el crecimiento anual
bajo ¢l supuesto de que cada trimestre del afio se hubiera

comportado igual.*?

Es importante tomar en cuenta las correcciones por
efectos de calendario cuando la Semana Santa cambia
de mes de un afo a otro. Cuando esto ocurre, afecta
significativamente las variaciones anuales en los dos
primeros trimestres del ano: dependiendo de la fecha
de la Semana, el primer trimestre presenta una tasa so-
bre (sub) estimada, mientras que el siguiente estd sub

(sobre) estimada.

A la semana de haberse reportado ¢l PIB real (a pre-
cios constantes), se divulga el PIB nominal (a precios
corrientes). Este reporte pasa pricticamente desaper-
cibido por los analistas, ya que no contiene informa-
cién relevante para los mercados. Sirve para calcular
relaciones o razones, como el PIB por habitante (PIB
per cipita). Un mes después se da a conocer la oferta y
demanda global, que es el desglose del PIB por el lado
del gasto.® Dado que esta informacion se publica casi
a los tres meses de haber concluido el trimestre, es de
poca utilidad coyuntural. Mas bien, se usa para rectificar
las estimaciones de consumo privado, inversién y gasto
publico que los analistas habran hecho con la informa-

cién mds oportuna.

#  Conocida como SAAR (Seasonally Adjusted Annualized Rate).
Véase capitulo 2, apartado 2.4.

La razén es que el PIB por el lado del gasto se calcula indirectamen-
te a partir de los datos dados a conocer con anterioridad.

Jonathan Heath

4.8 Consistencia entre tasas
trimestrales y anuales

En principio, el PIB anual es la suma de los cuatro PIB
trimestrales en el ano. Sin embargo. dado que el valor del

PIB trimestral se multiplica por cuatro, se debe dividir la

igual al promedio de los cuatro PIB trimestrales. De igual
forma, la tasa de crecimiento del afio es igual al promedio

de las tasas anuales de cada trimestre.

Lo anterior permite incorporar la informacion parcial
(trimestral) al cilculo del PIB del afo y evitar inconsisten-
cias en la proyeccion. Por ejemplo, las tasas anuales (pre-
liminares) de los dos primeros trimestres de 2010 fueron
4.29% y 7.55%, respectivamente. El crecimiento de la pri-
mera mitad del afio es el simple promedio de las dos tasas

trimestrales, es decir, 5.92%:
(429+755)/2=592 (4.5)

El gobierno manifesté® que anticipaba una tasa de
crecimiento para el afio de 4.5%, lo cual significaba que
esperaba que el crecimiento de la segunda mitad del afo
fuera 3.08%, pues el promedio simple de 5.92 y 3.08 es
4.50. Segun la Encuesta de Expectativas de Analistas de
Mercados Financieros de BANAMEX del 5 de octubre de
2010, los participantes esperaban un minime de 3.5% de
crecimiento en el afic y un maximo de 5.30%. Si realiza-

mos el mismo cilculo, encontramos que, implicitamente,

% Criterios Generales de Politica Econémica para 2011 (2010), p.177.




Lo que indican los indicadores

el analista mds pesimista que esperaba 3.5% para 2010 an-
ticipaba 1.08% de crecimiento anual en la segunda mitad
del ano, mientras el analista que pronosticaba el maximo de
5.3% para todo el ano espera 4.2%% en el scgundo semes-
ire, dos tasas muy distintas. :Pero qué es lo que realmente

pensaba cada uno?

Las tasas anuales de crecimiento no permiten analizar lo
que pasa en el margen, es decir —especificamente— cl com-
portamiento de cada trimestre. Para esto, es necesario ana-
lizar las tasas respecto al trimestre inmediato anterior pero
a partir de la serie desestacionalizada. Dado que el INEGI
reporta ambas series del PIB, es decir, la original v la ajus-

tada, podemos dividir una por la otra y obtener los factores

Cuadro 4.2
Factores de Ajuste Estacional para el PIB

trimestral
(miles de millones de pesos de 2003)

Factor
de Ajuste
(3)= /1)

Serie
Ajustada

Serie
Original

de ajuste estacional implicitos de cada trimestre, lo cual nos
ayuda a analizar la consistencia de las tasas anuales con las
trimestrales. Encontramos que estos factores varian ligera-
mente cada ano, pero en especial cuando 1a Semana Santa no
queda en el mismo trimestre que el afio anterior. Un ejemplo
de vsws factores se pucde ver en el cuadro 4.2 con la infor-
macién que existia hasta antes de la publicacién del PIB del

tercer trimestre del 2010.

Es conveniente observar que la suma de los factores en
un ano siempre debe ser igual a cuatro cuando se trata de
trimestres (0 2 12 cuando los datos son mensuales). Asi, si
contamos con los datos de tres de los cuatro trimestres del
ano, tenemos en forma implicita el dltimo factor del ano.
Sin embargo, es importante considerar que, aun cuando
resulta ficil calcular el dltimo trimestre, siempre existe
una revisién de las cifras por lo que los factores de ajuste
terminan el aflo con nimeros ligeramente diferentes. Por
lo mismo, los mérgenes de error de las proyeccio’ﬁes de los
analistas no sélo resultan de supuestos equivocados, sino
también de la revision de los datos originales y de la reesti-

macién de los ajustes estacionales.

Para simplificar el ejercicio, vamos a convertir los datos
trimestrales del INEGI del cuadro 4.2 a datos semestrales.
La razén es que ya conocemos los dos primeros trimestres
del afo (un semestre) y queremos calcular lo que se espera
para la segunda mitad del afio. Las mismas series y sus fac-

tores los podemos observar en el cuadro 4.3.

En este caso, los factores de ajuste estacional deben su-

mar dos, ya que son datos semestrales. Para analizar lo que
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Cuadro 4.3
Factores de Ajuste Estacional para el PIB

semestral
(miles de millones de pesos de 2003)

Factor
Ajustada | de Ajuste®
2 | 0=@/11
gdu3 " Totar

&

Serie

8188.5 1.0120

=2
8556.0 8679.8 1.0145

Fuente: Calculos propios con datos del INEGI.

esperan los analistas para la segunda mitad del afio, realiza-

mos un simple ejercicio que replicamos en el cuadro 4.4.

El primer renglén del cuadro contiene los datos impli-
citos que reporté el INEGI. El PIB en su serie original en
la primera mitad de 2010 fue de 8,556.0 miles de millo-

nes de pesos.® Recordemos que esto fue 5.92% superior al

Cuadro 4.4

Jonathan Heath

mismo semestre del afio anterior, que se calcula al tomar
el promedio simple de las dos tasas de crecimiento anuales
de los trimestres de 4.29 y 7.55%, respectivamente. La ci-
fra ajustada por estacionalidad fue reportada como 8,679.8
miles de millones (2.17% superior al semestre inmedia-
tamente anterior). Si dividimos el PIB ajustado entre el
PTB original obtenemos el factor de esticionalidad de la

primera mitad del afio, 1.0145 (tabla 4.4).

En los siguientes tres renglones del cuadro 4.1, tene-
mos tres tasas esperadas para todo el 2010: la minima de
3.5%, la del gobierno de 4.5% y la maxima de 5.3%. Dado
que el crecimiento del primer semestre fue 5.92%, pode-
mos calcular la tasa anual implicita para la segunda mitad
del afio mediante una simple regla de tres (que ya:hicimos
con anterioridad). Los valores anuales implicitos para la
segunda mitad del afio de 1.08, 3.08 y 4.68%, respecti-

vamente, estin en la columna 4 de la tabla (crecimiento

Ejercicio de consistencia entre tasas anuales y trimestrales del PIB

.Supuesto
tasa -
anual

Crecimiento
anual del

semestre

PIB
Ajustado

-

Crecimiento | =~ . -
respecto al Factor de
semestre | estacionalidad
anterior ' -

Crecimiento
semestral
“anualizado

Fuente: elaboracién propia con datos del INEGI del primer semestre de 2010.

8 Los datos pueden no sumar el nimero exacto por cuestiones

de redondeo.

8 Cifras preliminares que posteriormente fueron revisadas.




anual del semestre). Con estas tasas de crecimiento, calcu-
tamos el valor del PIB para el segundo semestre del afio

(columna 3, PIB original).

Si el factor de estacionalidad de la primera mitad del
afio fue 1.0145, podemos calcular ficiimente el factor im-
plicito de la segunda mitad ya que la suma de ambas debe
ser igual a 2.0:¥ seria 0.9855 (columna 7). Después, para
obtener el PIB ajustado para la segunda mitad del afio,
simplemente multiplicamos el PIB original por este factor
(el resultado estd en la columna 5). Por ultimo, calculamos
en la columna 6 las tasas de crecimiento implicitos para la

segunda mitad del afio del PIB ajustado.

Por ejemplo, para el primer caso del minimo de cre-
cimiento (3.5% anual), obtenemos que el PIB original es
8,648.4 miles de millones (que ya habiamos calculado an-
teriormente). Multiplicamos este nimero por el factor de
estacionalidad (0.9855) y obtenemos 8,523.3 miles de mi-
llones para el PIB ajustado. Este dato es 1.80% menos que
el semestre anterior, por lo que el analista mds pesimista
de la encuesta espera una disminucién en la actividad eco-
némica en la segunda mitad del afio de 1.8%, equivalente
a -3.57% anualizada. De igual manera, encontramos que
la Secretaria de Hacienda espera una tasa de practicamen-
te cero (0.14%) para el resto del afio. E1 mas optimista de
la encuesta espera una tasa de 1.69%, lo que implica una

ligera desaceleracién respecto a la primera mitad del afo.

——

87, . 2 : = .
El promedio de los factores de estacionalidad en un afio dado siempre

debe sumar la unidad.

El (jercicio revela tres visiones distintas acerca del des-
empefio esperado. Si analizamos las tasas anuales implicitas,
tenemos que todos los escenarios esperan cierta desacelera-
cién respecto al dinamismo observado en el primer semestre.
Sin embargo, si analizamos las tasas marginales implicitas,
encontramos que la persona més optimista espera nna des-
aceleracion pequena, el gebierno anticipa un estancamiento,
v ¢l més pesimista pronostica una nueva caida en la actividad

econdmica, que implica entrar de nuevo a una recesion.

Este mismo ejercicio de consistencia entre tasas trimes-
trales y anuales se puede aplicar en cuaiquier momento con
las cifras disponibles. Es muy recomendable realizarlo ya
que, de lo contrario, resulta dificil saber a ciencia cierta qué
es lo que realmente dicen las cifras. Para estos ejercicios, es
importante mantener en mente que siempre hay revisio-
nes en las cifras, tanto en las series originales como en las
ajustadas por estacionalidad. Por lo tanto, también cambian
los factores de ajuste. En el cuddro 4.5 se reprodﬁcen las
cifras del PIB que se reportaron a mediados de agosto del
2010 cuando se dieron a conocer datos correspondientes al
segundo trimestre y las mismas cifras que se reportaron un
trimestre después. Como se puede apreciar, todas las cifras

cambian ligeramente.

Las tasas de crecimiento anuales de los primeros dos tri-
mestres del 2010 se revisaron de 4.29 y 7.55%, respectivamen-
te, a 4.58 y 7.63%, mientras que 12 tasa del tercer trimestre se
report6 como 5.28%. Por I tanto, el promedio de los primeros
tres trimestres del 2010 fue 5.83 por ciento. Si el gobierno si-
guiera esperando un crecimiento de 4.5 por ciento para el afio,

el cuarto trimestre tendria que crecer apenas 0.51% respecto
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Cuadro 4.5

Jonathan Heat

Ejemplo de Correcciones en Cifras y Factores de Ajuste
{(miles de millones de pesos de 26¢3)

8698.0 8698.7

2010111
Fuente: datos del INEGI y calculos propios.

al mismo trimestre del afio anterior. Mds aun, si repetimos
el mismo ejercicio de consistencia entre las cifras originales y
ajustadas con los datos revisados y los factores de ajuste recal-
culados, resulta que el cuarto trimestre tendria que disminuir

2.5% respecto al trimestre anterior.

Las proyecciones del PIB anual para cualquier afio de-
ben incorporar toda la informacién disponible al momento
de realizar una estimacién. Los ejercicios anteriores no
s6lo muestran la importancia de incorporar la consistencia
entre los datos originales y ajustados, sino también de in-

corporar las cifras revisadas a la proyeccién misma.

Con la informacion que se tenia a principios de octubre
del 2010, el analista mds pesimista pronosticaba una tasa
de 3.5% para el afio, lo cual implicitamente implicaba no

s6lo una tasa anual de 1.08% para la segunda mitad del ano

Serie Ajustada " Factor de Ajuste -
i .22010-11 a2010-111 ~ a2070-I1 _} a2010-1II a2010-11 a2010-11

9003.0

8985.8 1.0351 1.9330

0.9954

8906.9 0.9939

sino, ademds, una disminucién de 1.80% en las cifras ajus-
tadas por la estacionalidad respecto al semestre anterior.
En ese momento, la proyeccién parecia ya demasiada pesi-
mista al realizar el ejercicio de consistencia. Después, con
mis informacién (tanto de las revisiones de las cifras ante-
riores como el nuevo dato del PIB para el tercer trimestre),
la tasa anual del cuarto trimestre tendria que ser -3.0% (y
una disminucién de 6.0% respecto al trimestre anterior)
para que se cumpliera la proyeccién. La nueva informacién
nos decia que esta proyeccién (de 3.5% para 2010) ya era
absurda. Incluso, si consultamos la Encuesta de Expectati-
vas de Analistas de Mercados Financieros de BANAMEX

con fecha 7 de diciembre {(dos meses después), vemos que

m

I analista rectificé su proyeccion a4 5.0%

8 Aun asi, una tasa de 5.0% implica una tasa anual de 2.8 por ciento y

una tasa trimestral negativa de 0.3 por ciento para el cuarto trimestre
del ano.

=

o

A,




que indican los indicadores

Para terminar el ejercicio, esperamos a los datos del
cuarto trimestre de 2010 v cualquier revisién que se hicie-
n a las cifras anteriores, publicadas el 21 de febrero de
2011. Resulta que casi no hubo cambios a los trimestres
anteriores en la serie original y sélo correcciones margi-
nales para la serie ajustada. Resulté que el PIB del ulti-

mo trimestre creci6 4.59% respecto al afo anterior (serie

Cuadro 4.6
Revisiones de las tasas de crecimiento del PIB

para 2010

(tasa anual serie original)

Cifras
al segundo
* trimestre

Cifras
al tercer
trimestre’

. Cifras
al cuarto
trimestre

Fuente: Calculos propios con datos del INEGI.

original) v 1.26% respecto al trimestre anterior (serie
ajustada), para una tasa anual de 2010 de 5.50% (ver
cuadros 4.6 y 4.7). El resultado del trimestre resulté muy
por arriba de la proyeccién mas optimista que comenta-

mos con anterioridad.

Las cifras ajustadas revelaron que en vez de una caida

1 s s . . ’ . .
o desaceleracién en el crecimiento del Gltimo trimestre,
la tasa (1.26%) fue superior a la del trimestre anterior

(0.80%).

Cuadro 4.7
Revisiones de las tasas de crecimiento del PIB
para 2010

(tasa trimestral serie ajustada)

éifras

Cifras
al cuarto
trimestre

Cifras
al tercer
trimestre

al segundo
trimestre

=0.64%

Fuente: Cilculos propios con datos del INEGL.

El ejercicio muestra en forma clara la importancia de
la consistencia en las proyecciones, primero, al incorpo-
rar toda la informacién disponible y, segundo, para cal-
cular las tasas implicitas de cada trimestre tanto de las

tasas anuales como de las trimestrales.

4.9 PIB potencial

Dado que el PIB es la medida més comprensiva de la ac-
tividad econémica del pais, su tasa de crecimiento nos dice
mucho. De entrada, si es una tasa negativa, es muy probable
que estemos en una recesién; si es muy elevada, la economia
podria estar sobrecalentada y generando presiones inflaciona-
rias. Por lo mismo, queremos ver qué tan lejos estamos de la
tasa de crecimientc “ideal”, es decir, de la tas2 méxima posible,
que no genere presiones inflacionarias. Esta se conoce como

el PIB potencial y es sumamente importante para las deci-

siones gubernamentales sobre la politica fiscal y monetaria.
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Grifica 4.3
PIB real versus PIB potencial de México
1980-2007
(miles de millones de pesos de 1993)
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Fuente: datos del PIB potencial provienen de Acevedo (2009) y
del PIB real del INEGI.

Si crecemos por debajo del potencial, la economia no va a
generar todos los empleos posibles y el gobierno buscard
impulsar una politica expansiva; si crecemos por arriba del
potencial, se van a generar presiones inflacionarias que dis-
minuyen el poder adquisitivo de la poblacién e introducen
distorsiones en la asignacién de recursos, por lo que el go-
bierno deberia implementar una politica restrictiva. A final
de cuenta, la politica econémica deberia buscar acomodar
el crecimiento para encontrar el balance entre produccién y

estabilidad de precios.

s muy importante recalcar que aunque el PIB potencial
trata de wedir la capacidad productiva de 1a economia, no re-
presenta un maximo técnico que no se puede exceder. Es una
medida de la produccién sostenible a través del tiempo me-

diante la cual la intensidad de uso de los recursos productivos

L =
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Grifica 4.4
Output gap de México 1980-2007
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Fuente: célculos propios a partir de dates de Acevedo (2009) y
del INEGL

no genera ni resta presiones inflacionarias. Si‘el crecimiento
de la economia excede el potencial, empiezan a crearse res-
tricciones a la capacidad productiva, que no sélo generarin
presiones inflacionarias, sino que dificultaran el propio creci-

miento econdmico.

La diferencia entre el PIB observado y el PIB poten-
cial se le denomina la brecha de produccién (output gap).
Cuando la actividad econémica crece por encima de su
potencial, se genera un oufput gap positivo, asociado con
presiones inflacionarias. Al contrario, cuando la actividad

econdémica cae por debajo de su nivel potencial, el output

gap es negativo y se asocia con una ausencia de presiones
inflacionarias, o bien, con una economia con capacidad
ociosa. Por esto, la produccién potencial también se puede
considerar como una estimacién de la tendencia de largo

plazo del PIB.




Lo que indican los indicadores

La tendencia de largo plazo del PIB real es, por lo general,
al alza en la medida en que mds recursos productivos (capital y
trabajo) estin disponibles y que mejoras tecnolégicas permiten
un uso mis eficiente de los recursos. Tipicamente, el PIB real
muestra variaciones de corto plazo alrededor de su tendencia
de largo plazo debido al comportamiento ciclico de la econo-
mia (los ciclos econémicos) y a choques aleatorics que son di-

ficiles de precisar.

El concepto de PIB potencial es importante ya que nos da
una referencia contra la cual quienes toman decisiones pueden
evaluar el comportamiento de la economia y determinar qué
acciones deberdn elegir. El entender dénde se encuentra el PIB
real en relacién con su potencial le permite al analista anticipar
y evaluar cambios en la politica econémica. Por ejemplo, es muy
probable que un aumento en la inflacién cuando el PIB esta por
debajo de su potencial se deba a factores temporales y, segura-
mente, no perdurard. Por lo mismo, las autoridades monetarias

no instrumentarin una poh’tica monetaria mas restrictiva.

Sin embargo, el PIB potencial es un concepto tedrico no
observable, por 1o que no se puede medir directamente. Mis
bien, se puede inferir mediante informacién de ciertas variables
acroecondmicas, pero nunca se tendrd una estimacién muy
Tobusta.®” Existen varias formas de calcular el PIB potencial;
Una de las més simples, que se usa mucho en Estados Unidos,
&8 tomar el insumo laboral (el nimero de empleados multipli-
do por Ia cantidad de horas trabajadas por aiio) y la produc-

Vidad (la producc;sn por hora del insume laboral).®® También,

Uno de Jos primeros intentos fue el de Arthur Okun para Estados
Unidos, véase Okun (1962).
Mennis, Edward (1999), p.161.

se puede calcular de maricra econométrica mediante una fun-
cién de produccién o estadisticamente mediante técnicas que
calculan el componente permanente del P1B (su tendencia de

largo plazo).”*

En Estados Unudos, la Cficina del Presupuesto del Con-
greso (US Congressional Budget Office) calcula y publica una
serie del PIB potencial y es considerado como lo mas cercano
a una serie oficial para ese pais.”” Fn México no existe un
célculo oficial, pues no hay un instituto que lo calcule regular-
mente, con disponibilidad para toda la gente. Aunque el Ban-
co de México lo hace de manera regular,”® no la da a conocer;
s6lo aparece en forma excepcional en algiin documento

0 presentacién, como la que se muestra en la grifica 4.5.

Griéfica 4.5
Output gap de México 2004-2011 segiin
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Fuente: Banco de México. Informe sobre la Inflacién
Abril - Junio 2011.

Véase Arnold, Robert (2004) para un buen resumen de métodos uti-
lizados en Estados Unidos.

9 Véase Acevedo (2009).

% Las primeras estimaciones fueron hechas en el 2000 en la Direccién

de Medicién del Banco de México.
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Varias instituciones financieras tienen su propio cilculo,
pero su divulgacion no es regular ni estd disponible para

todo el publico.

Por la importancia del tema, el Centro de Estudios

Monetarios Latinoamericanos (CEMLA), organizé un

Producto” en septiembre del 2011 con sede en la ciudad
de México. L.os representantes de 14 paises expusieron
los diferentes métodos que han utilizado para estimar la
brecha del producto, sin que se llegara a un consenso o
conclusién sobre el método a utilizar. En el caso espe-
cifico de México, un funcionario del Banco de México
present6 seis diferentes modelos,” sin precisar cudl es el

que se utiliza internamente.

Independientemente de la fuente, es importante con-
siderar que cualquier estimacién del PID potencial tendrd
limitaciones. Primero, la utilizacién de téenicas y relacio-
nes estadisticas siempre contiene un componente aleato-
rio que no se conoce y no se puede eliminar. Segundo,
todos los métodos estadisticos utilizan, de una forma u
otra, promedios méviles (o filtros estadisticos) que tienen
un problema de falta de informacion al final de 1a muestra.
Esto hace que la estimacién mads incierta sea la de mayor
interés, el ultimo dato disponible. Por ultimo, todos los
datos econémicos estin sujetos a revision, en especial, los

tltimos datos disponibles.’

Entre los cuales estdn los de funciones de produccién, filtro Hodrick-
Prescott, cointegracion y ciclos comunes, bivariado de componentes
no observados y VAR estructural.

% Arnold, Robert (2004).

Jonathan Heath

A pesar de estas limitaciones, el problema fundamental
es la falta de transparencia (o falta de acceso a la infor-
macién) del Banco Central al no dar a conocer las series
completas de los indicadores que manejan. Si se calcula el
PIB potencial en forma regular y se utiliza para soportar las
decisiones de politica monetaria, ésta deberia divulgarse al

publico en torma regular.

4.10 ;Qué nos dice el PIB?

Se da a conocer la tasa de crecimiento del PIB real en «us
dos modalidades: Ja tasa respecto al trimestre inmediata-
mente anterior a partir de la seric ajustada por la estaciona-
lidad y la tasa respecto al mismo trimestre del afio anterior

a partir de la serie original.

La primera refleja el comportamiento del ttimestre en
el margen y es mds util para entender el trimestre en si. Sin
embargo, es importante enfatizar que ésta tasa es mucho
mds voldtil que la tasa anual. Por ello, resulta casi impo-
sible distinguir la tendencia y es muy comtn observar un
comportamiento mds errdtico en las tasas. Por lo mismo, se
recomienda siempre observar la tendencia-ciclo junto con
las variaciones trimestrales. Aun asi, dus trimestres conse-
cutivos de una tasa trimestral negativa son indicativos de

una probable recesién.

La segunda proyecta mas la tendencia general de la uc-
tividad econémica de Jos dltimos cuatro trimestres, por lo
que refleja ms la direccién general de la economia a pla-

zo mayor. Dado que representa el crecimiento de cuatro
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trimestres v no del trimestre en cuestion, su comportamien-
to tiene mucha influencia de la base de comparacion. En
general, estas tasas son mids cstables y es muy raro observar
que una tendencia cambie casi de inmediato. En Estados
Unidos ante circunstancias normales, la tasa anual empieza a
desacclerarse de tres a cinco trimestics antes de una recesion,

L . .
aunque no toda desaceieracion termina en recesion.”

Sin embargo, cuando la recesion es resultado de un
choque muy fuerte, no se logra observar esta desacele-
racién. En Meéxico, muchas de las recesiones han sido
producto de devaluaciones abruptas, necesarias para co-
rregir desequilibrios significativos en la balanza de pagos.
Por ejemplo, en 1994, la economia venia recuperdndose
de una leve recesién que ocurrié en 1992-1993, cuando
hubo una devaluacién traumitica e inesperada a final del
afio. No hubo sefial de una desaceleracién anticipada en
la tasa anual. En el 2008, la tasa anual mostré tnicamente
un trimestrc de desaccleracion antes de tornarse negativa
en el Gltimo trimestre del ano, cuando la tasa trimestral
¥a habia anticipado dos trimestres negativos (a partir del

egundo trimestre del 2008).

- Aligual que la mayoria de los indicadores de coyuntu-

una tasa alta es buena noticia para las ventas, el empleo,

Vamarone, Richard (2004), pp.32-34

las utilidades y las valuaciones de las acciones, pero no es
tan buena noticia nara los bonos, pues el crecimiento elevado
se asocia con mayor inflacién, lo cual disminuye el valor
de los bonos de renta fija. Si el crecimiento es alto, es po-
sible que el banco central reaccione con un incremento en
la tasa de politica monetaria, lo que presiona al alza las
demas tasas de interés. Su aumento equivale a una dism;

nucisn en el precio del bono, lo que puede causar pérdidas

a sus tenedores.

Las reacciones de mercado son mads pronunciadas
cuando el numero que se dé a conocer difiere del esperado.
Esto es porque la mayoria de las decisiones de compra y
venta de instrumentos financieros se toman en funcién de
la direccion anticipada de la economia. Por esto, si la tasa
anunciada es similar a ia esperada, no habra muchos mo-
vimientos en las posiciones financieras; en cambio, entre
mis grande cs esta diferencia, mayor serd el movimiento

en el mercado.

Por ejemplo, supongamos que la mayoria espera una
tasa relativamente elevada y se reporta una tasa mis baja.
Esto significa que la actividad econémica es mas débil que
lo esperade. Los duefios de acciones venderdn sus valores,
pues anticiparian ahora menos utilidades de las empresas
que antes, por lo cual las acciones valdrin menos. En cam-
bio, aumentardn los precios de los bonos, por lo que habra

mayor ganancia para sus tenedores.
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A diferencia de lo acostumbrado por los economistas, el INEGI
se refiere al desempleo como “desocupacién” con el afin de dis-
tinguir entre “ocupacién” y “empleo”, ya que algunos entienden
al empleo como una situacién particular o un subconjunto de la
ocupacién, en que existe una relacién laboral con una instancia su-
perior, a la que le rinde cuentas. En este libro se utiliza la palabra
desempleo y no desocupacién para referirse al concepto utilizado
per econcmistas, al no ser que se especifique explicitamente Ic
confrario.

Las tasas no se revisan ya que salen directamente de la encuesta.
Sin embargo, se revisa el desempleo en términos de personas cada
vez que hay una nueva conciliacién demografica, que tipicamente
se da cada cinco afios con los Conteos Répidos y los Censos de
Poblacién.

En Estados Unidos, el reporte mensual sobre la situacién
laboral es la noticia de mayor impacto de todos los indi-
cadores econémicos disponibles en términos del anlisis
coyuntural. El PIB representa el dato mds importante vy,
de hecho, casi todos los demds indicadores nos dicen algo
acerca del PIB. Sin embargo, éste es un dato trimestral de
la actividad econémica que sale después de mis de seis se-

manas de haber concluido el periodo.
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En cambio, los datos de empleo son mensuales y casi los
mis oportunos del mercado. Con su divulgacién empieza
una cadena de informacién que ayuda a refinar las expecta-
tivas del PTR. El reporte que sale el primer viernes de cada
mes, no sélo abarca la tasa de desempleo, sino también
proporciona inforuiacion muy valissa acerca del empleo,

las horas trabajadas y remuneracion por hora.

En nuestro pais, los indicadores de empleo (ucupacion) y
desempleo (desocupacién) no tienen el mismo impacto. Aun-
que son los mas oportunos (se dan a conocer a los 22 o 23
dias), se publican casi tres semanas después de sus similares
en Estados Unidos” v se necesitan complementar con indica-
dores que salen posteriormente.’® Pero el problema principal
es que los datos de desempleo no han logrado una acepta-
cién generalizada entre los analistas en México, pues existe
la percepcién de que no son muy confiables, piensan que se
construyen con metodologias dudosas y manipuladas por el

gobierno para encubrir un problema mucho mis severc.

En su mayor parte, dicha percepcién estd equivocada:
los datos son confiables y dicen bastante acerca de! de-
sarrollo del mercado laboral. Simplemente, es cuestién
de conocer la metodologia, sus alcances y las diferencias

con otros mercados.!” De alli se pueden derivar dos as-

% No es que el INEGI tarde més en procesar los resultados de la en-
cuesta, sino mds bien que en Estados Unidos se aplica Ia encuesta en
la segunda semana del mes, mientras que en México se aplica Liacia
fines del periodo.
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Cifras de empleo en los sciivies comerciales y de servicios salen
10 dias después, mientras que los datos del IMSS se dan a conocer
posteriormente.

Los indicadores de desempleo del INEGI cumplen zon todas las re-
comendaciones y definiciones de la Organizacién Internacional del

Trabajo (OIT).
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pectos vitales, pero distintos, de las estadisticas laborales:
la estructura del mercado en si y su comportamiento ¢o-
yuntural. De entrada, es crucial gntender que la tasa de
desempleo (desocupacion) no nos dice mucho acerca de
la pobreza o riqueza del pais y que no s6lo se refiere a una
situacion (estar desempleado), sino también a un compor-
tamiento (una busqueda activa de empleo). I'ur tltimo, se
debe interpretar fundamentalmente como un indicader de
desequilibrio del mercado laboral y no como uno estruc-
tural de bienestar.!” Por lo mismo, es importante entender
primero la estructura laboral de México antes de utilizar

estos indicadores para el anilisis coyuntural.

No obstante, todavia nos faltan mas indicadores, en es-
pecial acerca de empleo (ocupacion), si queremos llevar a
cabo un anilisis completo de la situacién laboral mexicana
y su impacto sobre la actividad econémica. Por ejemplo, las
estadisticas mas utilizadas para medirlo en el pais son las
del Instituto Mexicano del Seguro Social (INISS); pero es-
tos datos contemplan Ginicamente un subconjunto acotado
del mercado laboral y, muchas veces, aumentan o disminu-

yen en funcién de acciones ajenas al empleo.

5.1 Antecedentes

Los primeros esfuerzos por medir el desempleo en México
se iniciaron en 1972 con la Encuesta Nacional en Hoga-
res (ENH). Sin embargo, ésta no sélo estaba encaminada
a medir la situacién laboral, sino a comipletar un perfil

102 Véase Negrete (2011). La segunda semana del mes, mientras que en
Meéxico se aplica hacia fines del periodo.
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sociodemografico de los hogares. Por ello. fue necesario
separar el médulo de empleo y se empezo a levantar por
si sola bajo el nombre de Encuesta Continua de Mano de
Obra (ECMO) de 1973 a 1974. Finalmente, se afiné el
cuestionario y sigui6 aplicindose bajo el nombre Encuesta
Continua sobre Ocupacién (ECSC). Aunque la ECSO se
mantuvo de 1974 a 1984, su frecuencia era unicamente
trimestral, por lo que no se cuenta con datos mcnsuales
para ese periodo. También es importante mencionar que la
tasa de desempleo de la ECSO se construy6 con ctiterios

diferentes a los que se manejan ahora.!®

Por tal motivo, en 1983 se empieza otra vez con una
nueva encuesta mensual, mds afinada y con mds temas de
interés para el analisis del mercado de trabajo. A partir de
esos esfuerzos nacié la Encuesta Nacional de Empleo Ur-
‘bano (ENEU), la cual se utilizé continuamente hasta el
2004. Sin embargo, sufrié multiples redisefios (en 1985,
1987, 1‘989 y 1999) y cambios de cobertura: inicié con tres
ciudades y se fue expandiendo poco a poco hasta llegar a
48 en el 2003. En ese ano, por desgracia, se redujo a 32
iudades'™ y en el 2005 se sustituyé por completo con la

cuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).

LaENOE incorpora muchas mejoras y recomendacio-
2es de la Organizacion para la Cooperacién de Desarro-
0 Econémicos (OCDE). Desafortunadamente para el

ndlisis coyuntural, el disefio estadistico de la Encuesta es

LaECSo incorporaba criterios mds cercanos a lo que ahora se cono-
€& como la tasa de ocupacién parcial y desocupacién (TOPD1), que
. C9n.8idcra a los ocupados que trabajan hasta 14 horas a la semana.

-4 Justificacién de la reduccion fue por recortes presupuestales.

trimestral y los datos mensuales se consideran simplemente
un adelantado de resultados.!® Por lo mismo, sélo se cuen-
ta con una seleccion de indicadores focales preliminares
cada mes, mientras que las variables de mayor profundidad
y riqueza analitica se reportan trimestralmente.'® Este es,
sin duda, cierta debilidad para el buen andlisis coyuntural
del mercado laboral que requicie informacién oportuna y
completa. Por ello, la iiiformacion trimestral es de mucho
menos utilidad para el andlisis coyuntural y, muchas veces,
hasta ignorada por los analistas. Aun asi, se debe reconocer
que esta informacién sirve para estudios estructurales, ya
que es mas abundante, da datos absolutos y permite com-

paraciones entre entidades federativas.

Aunque la ENOE representa una mejoria indudable
respecto a las encuestas anteriores, de nuevo es un corte en
las series historicas. A final de cuentas, a pesar de levantar
encuestas sobre la materia desde hace casi 40 afios, tene-
mos uiia historia muy corta de estadisticas homogéneas
(desde el 2005) y sélo se encuentran (y con dificultad) da-
tos anuales desde 1973 v mensuales desde 19877 (pero no

homogéneos).

%5 No es que haya un cuestionario mensual y otro trimestral: es el mis-

mo. De los cuatro trimestres del afio, en uno se aplica un cuestionario
ampliado. En los demis trimestres y en todos los meses consecuti-
vos del afio se aplica el mismo cuestionario corto. Sin embargo, la
informacién mensual debe ser considerada como un adelanto de los
resultados de la Encuesta, y2 que su disefio estadistico es trimestral.
Véase INEGI (2005a) p.37.

La entrega de resultados mensual contiene menos informacién y pro-
viene de una muestra mis peqn=fa, por lo que sus resultados tienen

mayor a la mensual. Véase INEGI (2005a), pp.36-40.

Las cintas originales de la ECSO se perdieron en el terremoto de
1985. Hubo una interrupcién en el levantamiente de la encuesta por
lo que algunos datos de 1984 a 1986 son resultados de una extrapo-
lacién y solamente existe informacién en base de datos de 1987 en
adelante.
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Por ejemplo, el INEGI tiene una publicacién de mds

198 sin embargo,

de 1 500 péaginas de estadisticas histéricas,
tnicamente contiene dos tablas relativamente pequefias
con datos de desempleo, una de anuales de 1973 a 2004
y otra también anual, pero con un poco mis de desglose
del 2005 al 2008. Aunque el INEGI trabaja en reconstruir
muchas de las cifvas de desempleo con el fin de contar

con series relativamente homogéneas, c: de verdad triste el

acervo de datos histdricos que tenemos al respecto.

5.2 Definiciones y metodologia

El problema principal de la tasa de desempleo (desocupa-
cién) es que es el indicador econémico de coyuntura del
pais mds criticado y, posiblemente, el que goza de menos
credibilidad. La razén mds importante es el nivel tan bajo
que reporta mes tras mes, especialmente en comparacién
con otros paises. La percepcion del publico en general es

que en realidad es mucho mayor de lo que se reporta.

La mayoria de sus criticos dicen que el problema ra-
dica en que el INEGI utiliza la misma definicién que las
economias desarrolladas, que simplemente es inaplicable
a la realidad mexicana. ;Cémo podemos tener una tasa de
desempleo mucho mis baja que los paises miembros de la
OCDE si no contamos con el mismo grado de desarrollo?
Muchos analistas piensan que la definicién misma de des-
empleo en México esta mds acotada por razones politicas,

porque el gobierno no quiere recenocer la profundidad de

108 INEGI (2009b).
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nuestro problema laboral; incluso, la poca credibilidad de
las cifras de desempleo fue utilizada de manera constante
como argumento central para otorgarle la plena autonomia
al INEGI con el afian de que sélo asi dejaria de aplicar
criterios politicos en sus encuestas y empezaria a construir

indicadores mds confiables.

No hay duda de que las cifras del mercado laboral
pueden mejorarse, aun cuando la mayoria de las criticas
que se hacen realmente no son validas. Si tenemos una
problematica laboral muy dificil y particular, pero esto
repercure en otras cifras e indicadores. El hecho de que
nuestra tasa de desempleo abierto es mds baja que en la
mayoria de los paises desarrollados (v del mundo), senci-
llamente es reflejo de que nuestros problemas son diferen-
tes, pero no menos profundos y complicados. También, es
importante comprender que la tasa de desempleo no es un
indicador directo del bienestar de la poblacion, sino la
muestra de un desequilibrio en el mercado laboral. Hi-
potéticamente, se podria tener una situacién en la cual
100% de la poblacion tuviera trabajo, pero si estd mal re-
munerado, es de baja productividad v no satisface al tra-
bajador, el bienestar del pais pudiera ser mucho mas bajo

que cualquier otra economia.

Parte del problema es que muchos no entienden bien
la definicién misma de desempleo (desocupacién). Existen
varios criterics, pero el mas comentado es que se considera
auna persona empleada si trabaja aunque sea un» <c'a hora
a la semana. Intuitivamente, es dificil aceptar una explica-
cién tan estrecha. Muchos piensan que el umbral de una

hora es demasiado rigorista y, seguro, es la razén por la cual
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la tasa es tan baja. Sin embargo, este criterio -utilizado por la

TR PR

OCDE, la Organizacién Internacional del Trabajo (OIT)

DI

y las Naciones Unidas- tiene su razén: se relaciona con la
facilidad de respuesta en una encuesta y cou la necesidad

de definir parametros muy claros.’” La idea fundamental

de utilizar el criterio de una hora es para que lz defini-
cion de empleo abarque todo tipo de ocupaciones que
pudieran existir en un pais, ya sea empleo parcial, informal,

temporal y cualquier otra forma de trabajo irregular.

Asimismo, obedece a una légica tedrica expuesta por

la OCDE, que tiene que ver con la relacién entre empleo

110

y produccion agregada.’'” Pero lo mds importante es que

este criteric, por si sole, no explica en lo absoluto el nivel

RS T

tan bajo de la tasa de desempleo (desocupacién). Estu-

dios realizados han encontrado que la tasa de desempleo

e

pricticamente no cambia si se flexibiliza el nimero de
horas minimas de trabajo en la semana. Por ejemplo, si
se considera alguien desempleado aunque trabaje hasta
cinco horas en una semana, la tasa promedio no llega a
~aumentar ni siquiera dos décimas de un punto porcen-

tual en promedio.'!

Pero si la definicidn es la adecuada y aceptada por los
especialistas, spor qué el desempleo en México no solo es
4s bajo que en la mayoria de los paises de la OCDE,

Fe $ 5 6w - . N
N0 inciuso de naciones similares en América Latina?

Bl criteriv de una hora evita la autoclasificacion, es piciiso y clara-
Mente comunicable. Véase INEGI (20052), p.18.

Véase INEGI (2005a), p.19. Si toda produccién esta incluida en las
Cuentas nacionales, entonces todo insumo laboral, por mis pequefio
que sea en niimero de horas, debe tomarse en cuenta.

Véase INEGI (2005a), p-18.

Esta misma pregunta la hicieron en los Estados Unidos
hace alrededor de 16 afics en un estudio elaborado por el
Bureau of Labor Statistics, ¢l instituto que caicula la tasa de

desempleo en ese pais.'!?

Si s¢ encontraron algunas diferencias, como los crite-
rios que se utilizaban para clasificar a los iniciadorcs de
trabajo (aquellos que estdn por empezar un trabajo pero
en el periodo de reterencia no estin ocupados) y a los au-
sentes temporales que no tiene un vinculo laboral en ese
momento. La investigacion concluye que si se aplican los
mismos criterios que se utilizan en las estadisticas laborales
de Estados Unidos, la tasa de desempleo en México crece
cerca de 1.5 puntos porcentuales en promedio. Sin embar-
go, aunque estos ajustes incrementarian la tasa, todavia se
encontraba muy por debajo de la de los Estados Unidos y
de casi todos los demés paises miembros de la OCDE (con
las excepciones de Japon y Luxemburgo). La respuesta a
la pregunta radica en las caracteristicas estructurales del

mercado laboral, que se verdn mds adelante.

Aun asi, las criticas constantes llevaron al INEGI a re-
disefiar la encuesta que utiliza para elaborar sus estadisticas
laborales, la cual se empez6 a aplicar a partir del 2005. La
nueva encuesta incorpora todos los criterios recomendados
por la OCDE, mejora las preguntas para evitar inconsis-
tencias y cambia algunos parimetros, como la edad mini-
ma de la poblacién objetive. El resultado principal es que
la wasa de desempleo {desocupacién) abierta urbano, que es

la equivalente a la que se utilizaba en todas las encuestas

12 Fleck & Sorrentino (1994).
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anteriores, aumentd en promedio alrededor de 1.3 puntos
porcentuales.'™ Ne obstante, el INEGI incorpord una tasa
rural adicional (que es sumamente baja) para obtener una
tava nacional. Esta decision tue algo desafortunada en tér-
minos de credibilidad, ya que ésta reporta tasas muy bajas,
similarcs a los promedios guc se reportaban con anterio-
ridad. Por lo mismo, 2! aumento en la tasa urbana como
resultado de las mejorfas metodolégicas pasé casi inadver-

tido para el publico en general.

Si consideramos que la tasa de desempleo de referencia
de Estados Unidos es realmente urbana al no incorporar
el sector agricola, se puede cuestionar la nueva referencia a
una tasa nacional en México. La problematica de desem-
pleo urbano es muy diferente a la rural, por lo cual se debe-
rian tratar por separado. Incluso asi, las dos tasas (urbanay
nacional) tienen trayectorias similares, ya quc la tasa rural

tiene muy poca volatilidad a través del tiempo.'**

Ante las criticas constantes a la tasa de desempleo, el
INEGI habia sacado una lista adicional de tasas com-
plementarias, las cuales incorporaban diferentes aspec-
tos metodolégicos o criterios mas amplios. Por ejemplo,
existia una que se llamaba tasa de desempleo abierto
alternativa, que sumaba a la tasa abierta la poblacién
econémicamente inactiva (PEI), pero disponible para

trabajar, y los que no trabajaban, pero estaban por iniciar

113 Se jevantaron ambas encuestas al mismo tiempo entre junio del 2003

y septiembre del 2005. En ese lapso la diferencia promedio entre am-
bas fue de 1.3 puntos porcentuales con una desviacion estindar de
0.3% y la maxima, de 2.1%.

La correlacién entre la tasa nacional y la urbana es de 0.9736.

Jonathan Heath

pronto un nuevo trabajo. A pesar de que en un moinento
dado hubo alrededor de 17 indicadores complementarios,
la mayoria estaban muy correlacionadas a la tasa de des-
empleo abierto. Por la alta correlacién, no afadian mucho
valor analitico,""® aunque si ayudaban a despejar muchas
de las dudas relacionadas con las criticas vertidas. A partir
de la nueva encuesta (ENOE), la mayoria se dejaron de
publicar. Ahora se dan a conocer tres de las tas2s originales,

mds otras dos con nuevas definiciones.

Antes de proceder a explicar la tasa de desempleo abier-
to y las tasas complementarias, resulta importante repasar

algunos conceptos basicos de las estadisticas laborales.

Conceptos bdsicos

A diferencia de la mayoria de los indicadores de coyuntura,
los referentes al mercado laboral se constiuyen en funcion
de la poblacién, es decir, en nameros de personas. Por ello,
los mas relevantes son relaciones o tasas respecto a un seg-
mento objetivo de la poblacion. Por ejemplo, la tasa de des-
empleo abierto se representa como una proporcién o tasa
respecto a la poblacién econémicamente activa (PEA), es
decir, es el porcentaje de la PEA que no tiene trabajo y en
el momento de la encuesta ha realizado esfuerzos explicitos
en buscar un empleo. Esto significa que el desempleo (des-
ocupacion) abierto es la parte de la fuerza laboral del pais

que no estd ocupada aunque quiere estarlo. Por lo tanto,

15 Véase Heath (1996b) para una discusién completa de los indicadores
complementarios de la ENEU.
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® , lo primero que se debe hacsr para entender las cifras de
5 empleo y desemplen es comprender las formas en que se
F divide la poblacién.

P Cuadro 5.1
ir Esquema de poblacién
b 2 por condicién de actividad

Poblacién toral £

Poblacion en edad [ Menores respecto a -
de trabajar - la edad de trabajar &

Poblacion
Econémicamente
Activa (fuerza laboral)
3 =, |

I Ocupados E I Desocupadmk Disponibles No disponibles [
k. — = para trabajar ara trabajar

Fuente: INEGI.

De entrada, existe un segmento de la poblacién que se
D, descarta en el estudio del mercado laboral: éste es el de
;_

los menores de edad. Aunque el trabajo infantil puede ser
un problema social de primer orden, “...debe ser analizado
dentro de pardmetros distintos a los del mercado de trabajo
¥ frontera de la produccién de las cuentas nacionales”.!1®
No hay un lineamiento preciso de edad minima por parte

dela OIT o de la OCDE sino, més bien, la recomendacién

—_—

be Negre- (2011), pp. 7-8. La ENOF capta situaciones de empleo de
meiores de edad mediante un médulo especial bianual, lo cual per-
' mite realizar estudios sobre el tema. No obstante, coro lo subraya
Negrete, es importante tomar en cuenta que buena parte de las ocu-
Paciones de los menores son formas abiertas o disfrazadas de mendi-
cidad, que no son consideradas como trabajo en el marco central de la
ENOE ni en las cuentas nacionales.

es que cada pais lo establezca en funcién de su tradicion es-
tadistica, de su legislacion laboral o de un criterio de estan-
darizacién. En el caso de México, se consideraba la edad de
12 afios hasta la implementacion de la ENOE en el 2005,
simplemente como tradicién estadistica. Sin embargo, en la
nueva encuesta se cambic 2 14 anos para que fuera compa-
117

tible con la legislacion laboral vigente.!'” Por ello, el univer-

so de estudio es la poblacién en edad de trabajar.

La primera y mds importante distincién es la delimi-
tacion de la fuerza laboral, conocida como la poblacién
econémicamente activa (PEA). Este segmento de la
poblacién se compone de las personas que ofrecen sus
servicios laborales, independientemente de su situacién
laboral, es decir, si sus servicios son utilizados (empleados
u ocupados) o si buscan que lo usen (desempleados o des-
ocupados). Si una persona no tiene trabajo, pero tampoco
lo busca activamente, no forma parte de la PEA, sino
de la PEI (poblacién econémicamente inactiva o de la
Poblacién No Econémicamente Activa).!'® Esta distin -
cién es fundamental: una persona sin trabajo, aunque esté
disponible para trabajar, no se considera como parte de
la PEA si no busca activamente un trabajo. Aun cuando
no tenga empleo, no presiona al mercado laboral y, por

lo tanto, se le considera no activa y no forma parte de

17 Es necesario senalar que las tasas de empleo y desempleo no cambian
mucho en tuncién de este nuevo referente de edad. No obstante,
fue una modificacién importante debido a que la poblacién v 12y
13 afios que participa en la fuerza laboral tiene un comportamiente
distinto al resto de la poblacién, ya que al enfrentar barreras muy es-
pecificas para ¢ncontrar trabajo no se comportan propiamente como
buscadores de empleo.
18 T a mayoria de las personas clasificadas dentro de la PEI son estudian-
tes, amas de casas (o quehaceres domésticos), discapacitados, jubila-
dos y pensionados.
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la PEA. Por lo mismo, para ser considerado parte de la
PEA, se tiene que tener presencia en el mercado laboral,
ya sca como empleado (ocupado) o realizando una accién

de busqueda de trabajo.

Esto nos lleva precisamente a la segunda distincidr,
que se hace entre la PLA 2l dividirla entre 1z poblacién
ocupada (empleada) y la poblacién en desocupacion abier-
ta. Es importante sefizlar que existe un drea gris entre la
poblacién ocupada que abarca a los quc trabajan menos
horas a la semana por razones de mercado, es decir, tra-
bajan menos horas de lo que les gustaria. Este segmento
de la PEA se conoce como subempleados y es muy im-
portante mantener en mente que es un subconjunto de la

poblacién ocupada.

La distincién entre ocupados y desocupados es blanco
y negro: se refiere a una persona que trabaja o no, sin
tomar en cuenta la calidad o cantidad de horas del tra-
bajo."? Para considerar a una persona como ocupada, se
le pregunta si en la semana pasada trabajé por lo menos
una hora. Igualmente, para el caso de una desocupada,
no es suficiente estar en una situacién especifica (que
es no trabajar), sino es necesario un comportamiente
(adoptar acciones de busqueda de trabajo). Por lo mismo,
ia tasa de desocupaciéon (desempleo) abierto (TDA) es
la proporcién de la PEA (y no de la poblacién en edad

de trabajar) que no tiene trabajo.

" Parte de la razon de tener este criterio es la de asegurar que el empleo

y el desempleo sean situaciones mutuamente excluyentes y ficil de
determinar mediante una encuesta.

Jonathan Heath

Esto lleva a una distincion especial, que muchas veces estd
en el centro de la confusién en torno a las estadisticas labora-
les: no es lo mismo una persena sin trabajo que una en des-
ocupacion abierta. Todos los desempleados (desocupados)
estan sin trabajo, pero no wdos los que no tienen trabajo son
desempleados. Por ejemplo, un estudiante de tiempo comi-
pleto que no sélo carece de trabajo sino que, ademas, v
aceptaria un trabajo si se le ofreciera, no s¢ considera como
desempleado. De la misma forma, tampoco es lo mismo un
buscador de trabajo que un desempleado abierto: todos los
desempleados abiertos buscan trabajo, pero no todos los que
buscan trabajo estan desocupados. Puede ser que una perso-
na con trabajo busque otro empleo, va sea para cambiarse de

trabajo o para tener un trabajo adicional.

Por esto, el concepto o definicién del desempleo es fun-
damental: no designa simplemente una situacién o una
carencia; implica, también, un comportamiento bien de-
finide de hacerse presente en forma activa en el mercado
laboral mediante una accién de busqueda. De lo contrario,
icémo se puede saber si una persona sin empleo en reali-

dad quiere trabajar?

Dentro del segmento de la PEL, se hace una distincién
importante, que es dividir a las personas entre los que estin
disponibles para trabajar y los que no lo estin. Puede ser
que una persona no ha realizado una accién especifica de
bisqueda de trabajo, pero si se le presenta la oportunidad
la tomaria. Es relativamente comin enconirar a perscnas
que han realizado muchos esfuerzos por encontrar un em-
pleo, pero que después de cierto tiempo se dan por vencido

y dejan de buscar. Muchos analistas se refieren a este gru-
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- po como desempleo disfrazado, dado que es una situacion

genuina de desempleo pero que no se registra como tal

simplemente porque la persona no ha realizado una accién

explicita de bisqueda de trabajo.

I Cambios conceptuales en la ENOE

Como resuiiado de las multiples criticas a las cifras de em-
pleo y desempleo, el INEGI actualizé el marco conceptual
que antes se aplicaba en funcién de observaciones reali‘za—
das por la OCDE. Con anterioridad, las personas que no
estaban ocupadas en el momento de levantarse la encues-

ta, pero declaraban que estaban por iniciar un empleo, se

les consideraba virtualmente ocupadas. Ahora, clasificadas

g

como iniciadores, se les consideran desocupadas lLasta que

T

realmente inician el trabajo.

Otro cambio se refiere al tratamiento de los ausentes
temporales, que son aquellos que dicen tener una ocupa-
cién, pero por distintos motivos no realizaron algin traba-
Jo en el periodo de referencia. En las encuestas anteriores
se consideraban como ocupados, simplemente por el he-
cho de haber declarado que retornarian préximamente a
desempenar su t1 abajo. Sin embargo, bajo el nuevo esque-
ma, sélo se consideran como ocupados si es que existe un
neulo laboral que garantice la existencia de un trabajo.
€ lo contrario y en linex con las recomendaciones de la

Q—CDE, se clasifican como desempleados.

Para establecer una mayor consistencia de la ocupacion

los sistemas de contabilidad nacional, se establecié un

criteric mds apegado al concepto de valor agregado al refe-
rirse a los que realizan actividades cuestionables, que antes

se denominaban como ocupaciones marginales.

En las encuestas anteriores se consideraban como em-
pleados alos cuida-coches sin establecimiento, los payasos
y malabaristas y similares que se presentan en la via pu-
blica. La ENOE les da un tratamiento diferente, ya que
se toma en cuenta, antes que nada, yue la actividad que
desempefan no tiene una contrapartida de una demanda
real por sus servicios ni supone tampoco un genuino
acuerdo entre partes para establecer un precio de mer-
cado, por lo cual no se le puede llamar a eso un trabajo.
Por ejemplo, un limpiavidrios en la calle que proporcio-
na un servicio no requerido, anteriormente se clasificaba
como ocupado o no ocupado, segin cémo el entre\‘fista—
do se consideraba, peru siempre dentro del universo de la
PEA. Ahora se clasifica esta actividad meramente como
una redistribucion de ingresos mediante distintos mcca-

nismos de transferencia y no como una ocupacién.

La idea de clasificar la pseudoprestacién de servicios
y de mendicidad disfrazada como una transferencia y no
como un trabajo se apega mds a los conceptos utiliza-
dos en las cuentas nacionales que contabiliza el PIB.12°
Ahora, las personas que realizan este tipo de actividades
se les consideran como parte de la PEI y el ingreso que
reciben, como una transferencia unilateral de recursos

de un hogar a otro.

120 Véase p. 17 de INEGI (2005a).
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Finaimente, se afinan los conceptos de subempleo y
empleo informal en la ENOE. El subempleo se define por
el criteric de tlempo, es decir, se refiere a una persona que
tiene trabajo, pero que no labora todas las horas que de-
sea por cuestiones de mercado. Por lo mismo, incluye a los
que trabajan menos de 35 horas a la semana por razones
de mercado y a los que buscan un empleo adicional al que
ya tienen. Es importante subrayar que no es un concepto
de empleo inadecuado sino, simplemente, una situacién
de empleo parcial, de duracién o intensidad insuficiente
no deseada. Aunque la tasa de desempleo abierto es un
porcentaje de la PEA y la tasa de subocupacién es un por-
centaje de la poblacién ocupada, son conceptos afines en el
sentido de que expresan situaciones similares: asi, mientras
el desempleado quiere trabajar, el subempleado desea labo-

rar mdas de lo que lo puede hacer en su actual actividad.

El empleo informal se define mediante una ocupacién
que utiliza recursos de los hogares, pero sin constituirse
como empresas. El criterio central es la ausencia de préc-
ticas contables convencionales, es decir, es una actividad
que no paga impuestos ni lleva registros administrativos.
Anteriormente, el INEGI establecia que debia ser un ne-
gocio que tuviera menos de cinco empleados; no obstante,
la ENOE deja atris este requisito, pues no tiene sentido
limitar las actividades informales a un tamafio arbitrario de
trabajadores. Por esto, la tasa complementaria que emanaba
de la ENEU de ocupacién informal no es equivalente a la

de ocupacion en el sector informal que reporta la ENOE.

No se debe confundir el subempleo con el empleo in-

formal, ya que son dos conceptos distintos. La subocupa-

Jonathan Heath

cién busca identificar la necesidad que tiene una perso-
na de trabajar mas, independientemente de la naturaleza
(formal o informal) de la actividad. En cambio, el empleo
informal puede involuecrar 0 no a una persona que busca

trabajar mas horas.

Es importante aclarar que la ENOE tiene dos cues-
tionarios: uno bisico y otro ampliado, pero no es que se
aplique el primero cada mes y el segundo en el trimestre,
sino que los datos de la entrega trimestral son la suma de
los ;res meses del periodo. De los cuatro trimestres del afio,
se aplica el cuestionario ampliado en uno de ellos para re-
cabar informacién a profundidad de temas como trabajo
infantil, micronegocios y capacitacion, sin abatir al entre-

vistado con demasiadas preguntas.

5.3 Estructura del mercado
laboral mexicano

Los datos de las encuestas laborales en Estados Unidos coii-
firman sin lugar a dudas que la educacién es una inversién
con un rendimiento palpable. No sélo sefialan una correla-
cién elevada entre el nivel educativo y los ingresos medios,
sino también que hay una correlacién inversa y muy alta entre
el nivel educativo y la tasa de desempleo (desocupacién). Por
ejemplo, en el 2009, la tasa de desempleo general promedio
del afio fue 7.9%. Sin embargo, como se puede apreciar en la
grifica 5.1, aquelios con estudios de posgrado tienen una tasa
de desempleo menor a la mitad de la tasa general, en tanto, los
que no completaron la educacién preparatoria presentan una

tasa de desempleo de casi el doble del promedio nacional.
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Grifica 5.1
Desempleo en Estados Unidos segun nivel de
educacion (promedio 2009)

Grifica 5.2
- Desempleo en México segtin nivel de
educacion (promedio 2009)

Sin preparatoria

Preparatoria
Universidad
sin terminar
Grado técnico

Licenciatura

Maestria

Tiru}o profesional

Promedio

Doctorado 6.9%

1 Promedio

Primaria incompleta 3.20% 5.16%

. , 1

.

Con secundaria

Media superior y
superior

Fuente: Curre»# Population Survey, Bureau of Labor Statistics.

En México, la situacién es al revés: existe una corre-
lacién positiva entre el nivel educativo y la tasa de des-
empleo. Esta caracteristica estructural del mercado laberal
mexicano es un reflejo sociceconémico de la poblacién. De
entrada, hay una correlacién muy elevada entre los nive-
les de ingreso y riqucza acumulada con el nivel educativo.
Esto da una mayor oportunidad a las personas con mayor
educacién a emprender busquedas més exhaustivas de tra-
bajo hasta encontrar lo que quieren. Sin embargo, una per-
sona de muy bajos ingresos no tiene ahorros ni una riqueza
acumulada para sostenerse por un periodo prolongado sin
trabajo. Por lo mismo, tienen que ocuparse lo més pronto

posible y estin preparados para aceptar el empleo que sea.

También jn=ga un papel importante el hecho de que
en México no existe un seguro de desempleo o algin tipo
de red de seguridad para los desempleados. Este propor-

ciona un ingreso a los desocupados durante cierto periodo

Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacion y Empleo (ENOE).

para que tengan una mayor oportunidad de encongrar un
empleo afin a sus posibilidades. De una forma u otra, es
un incentivo perverso que mantiene tasas de desempleo
mis elevadas. Estudios revelan que entre mds extendido
sea e! seguro, mayores son las tzsas de desempleo.’?! Sin
lugar a dudas, la ausencia en México de cualquier tipo de
proteccién contia €l desempleo es un factor que ayuda a
mantener tasas de desocupacién mis bajas en comparacién

con los paises desarrollados.

Por 1ltimo, la migracién (legal e ilegal) de trabajado-
res hacia Estados Unidos funciona como vilvula de esca-
pe del desempleo en el pais. La economia norteamericana
absorbe una gran cantidad de trabajadores de niveles so-

.

cioeconédmicos relativamente bajos, lo cual podria ayudar a

explicar el porqué existen tasas de desempleo mds bajas en

2 Por ejemplo, véase Heath (1996b)
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los estratos educativos mencres: una persona con grado uni-
versitario es menos propensa que una con educacién primaria

de migrar a Estados Unidos en busqueda de trabajo.

Es importante resaltar que la migracién no s6lo emana de
una mayor demanda de trabajo en el extranjero, sino tam-
bién obedece ai diferencial salarial muy amplio entre Méxi-
co y nuestro vecino al norte. Por ejemplo, una persona que
atiende al publico en un restaurante de comida répida de la
misma cadena es probable que gane un salario minimo, tanto
en México como en Estados Unidos. El pago por el mismo
trabajo en el otro lado de la frontera es 7.25 délares la hora
(aproximadamente 88 pesos la hora), mientras que en México
se paga 7.25 pesos la hora (alrededor de 60 centavos de délar).
El hecho de que un mismo trabajo puede pagar 12 veces mis

es un enorme incentivo para buscar empleo en ese pais.

Otra caracteristica del mercado laboral mexicano es que hay
mds desempleo en dreas urbanas que en ruralcs (gréfica 5.3), al
igual que en estados de mayor desarrollo que en regiones mas
atrasadas. En este sentido, se debe ver al desempleo como un
fenémeno relativamente moderno.'? Hace mas de 200 afios,
la mayoria del pais subsistia de la agricultura de autoconsumo.
Aunque la poblacién era sumamente pobre, no existia el des-
empleo pues no habia en realidad un mercado laboral, por lo
menos desarrollado. A través del tiempo, las revoluciones in-
dustriales aumentan los procesos manufactureros en el mundo,
junto con la posibilidad de ofrecer servicios y el desarrollo de
mercados. La correlacién positiva entre el grado de desarrollo
y la tasa de desempleo s fiel reflejo de este hecho.

122

Para una mayor explicacion, véase Negrete (2001), pp- 29-31.
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Grifica5.3
Desempleo en México segiin tamaiio de
ciudad (segundo trimestre del 2011)
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Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).

Mientras que indicadores de modernidad, como el des-
empleo, son mayores en los lugares de mas desarrollo, in-

dicadores de pobreza son mayores en los sitios de menor

-desarrollo. Esto subraya el hecho de que el desempleo y la

pobreza sen fenémenos muy distintos. A final de cuentas,
el desempleo es reflejo de un desequilibro en el mercado
laboral, inientras que la pobreza es un fenémeno estruc-
tural cuyo origen y permanencia van mucho mis alld del

mercado laboral.

Cualquier mercado que se rige por la oferta y la deman-
da se puede ajustar por precio o cantidad. Si el precio es
inflexible, el ajuste es por el lado de la cantidad; en cambio,
si es flexible e« més probable que funcione para despcjar
los desequilibrios existentes entre la cantidad demandada
y la ofrecida. El mercado laboral es un buen ejemplc, que
no sélo introduce el concepto de salarios (precios) flexibles

sino, ademds, el del salario minimo legal. Si el salario es
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inflexible o si se encuentra por arriba del punto de equili-

brio, es muy probable que haya un desequilibrio (desem-

— ] pleo) mayor; en cambio, si es tlexible o el minimo es menor

al punto de equilibrio, el desempleo deberia ser menor.

En el caso de México, el salario minimo ha jugado un pa-
pel importante en la disminucién de la tasa de desempleo en

el tiempo. Esto se puede apreciar en la grifica 5.4, en la cual

. . Griéfica 5.4

! ~ Salario minimo real (base 100 = 2Q _diciembre

: : 2010) versus la tendencia de la tasa de
desempleo en México
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Fuente: elaboracién propia con datos de STPS, BANXICO e
INEGI. '

s posible observar que la tendencia de la tasa de desempleo
ha disminuido a través del tiempo en linea con la reduccién
en el poder adquisitivo del salario minimo.'” En la década

de los 70, el saiario minimo real no sélo se encontraba en su

Se aproximé la tendencia de largo plazo de la tasa de desempleo con
una funcién polinémica de quinto grado. El incremento en esta
tendencia al final de la serie obedece mis al comportamiento
coyuntural.

punto méximo histérico sino, ademds, estaba muy por enci-
ma del equilibrio del mercado. Por lo mismo, la tasa de des-
empleo era mucho mas elevada a pesar de que el crecimiento
econémico del pais era relativamente aito. Con el tiempo, los
aumentos otorgados al salario minimo nominal fueron con-
sistentemente menores a la inflacién, per lo que disminuyd
el minimo real y en algin momento dado, quedé por debajo
del punto de equilibrio del mercado. El resultado fue una

tendencia a la baja en la tasa de desempleo.

Lo anterior se puede afirmar con evidencia anecdotaria.
El mercado de servicios domésticos en el pais es relan-
vamente informal en el sentido de que no rige el salario
minimo ni se otorgan prestaciones como Seguro Social. Es
mds bien, un mercado bastante flexible en el cual el salario
se acerca al equilibrio. En la década de los 70 el pago pro-
medio a una persona para realizar quchaceres domésticos
era menos de la mitad de un salario minimo, fiel reflejo de
que el minimo era muy elevado. Sin embargo, hacia fines
de la década de los 80, el que imperaba era més del doble
del ininimo, lo cual indicaba que el minimo ya se ubicaba
muy por debajo del equilibrio y, por lo mismo, empezaba a
perder su relevancia. Hoy en dia, el pago promedio en este

mercado es de cuatro a cinco veces el minimo.

Tasas complementarias

La tasa de deseinpleo abierro (TDA} c5 el indicador mis
importante del mercado laboral, aunque no el dnico. La
misma ENOE proporciona bastante mds informacién de-

tallada sobre el desempleo y el empleo con desagregaciones
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por sexo, nivel educativo, tipo de ocupaciin, experiencia
laboral y posicién en el trabajo, ademds de series deses-
tacionalizadas y de tendencia. La Encuesta brinda la
oportunidad de construir tasas ~omplementarias, es decir,
aquellas que abarcan aspectos mas analiticos que permiten
entender mis a fondo la situacion laboral en el pais. Con la
encuesta anterior (ENEU) se llegaron a publicar hasta 17
diferentes tasas complementarias. Como ya se dijo antes,
la mayoria de estas tasas ampliaba marginalmente la defi-
nicién original de desempleo, por lo que mantenia una alta
correlacion entre si. La leccion mds importante era que las
varizciones en la definicién misma no cambia el mensaje
coyuntural que transmitia la serie. Por esto, con la intro-
duccién de la ENOE, el INEGI decidié dejar de publicar

la mayoria de estas tasas.

Algunas de las tasas complementarias ya son irrelevantes.
Por ejemplo, habia varias que incorporaban a las personas
que estaban por iniciar un trabajo, dado que en la ENEU
se consideraban empleados. Sin embargo, ya que la ENOE
los considera ahora como desempleados, pierden relevancia.
Otras tasas, como la tasa general de necesidades de empleo
(TGNE), tenian problemas conceptuales pues, al querer in-
corporar varios conceptos, se permitia cierta duplicidad, dado
que una misma persona podria estar clasificada en dos o mas

componentes que se inclufan.!?

Por tltimo, existia un grupo de tasas que incorporaban

el salario minimo nominal como indicador de ingreso con

124 En general, se debe tener cuidado al utilizar las tasas complementarias
con fines comparativos, ya que muchas de éstas tienen denominadores
diferentes. En especial, esto significa que no se pueden sumar.
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Gréfica 5.5
Salario minimo real de 19260 al 2010
(base 100 = 2Q) de diciembre de 2010)
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Fuente: claboracién propia con datos de STPS y BANXICO.

la idea de medir el empleo con insuficiencia de.poder ad-
quisitivo. No obstante, el uso del salario minimo nominal
como indicador de ingreso es totalmente inaceptable, dado
el gran cambio que ha sufrido en términos de poder ad-
quisitivo a través del tiempo (como se puede apreciar en la
grifica 5.5) y su relevancia en el mercado laboral. El valor
adquisitivo del minimo disminuyé 76.4% entre octubre de
1976 y diciembre de 1999. Aunque su poder adquisitivo
fue mucho miés estable en la ltima década, el salario mi-
nimo dejé, desde hace mucho tiempo, de ser un parametro
relevante para el mercado. Hace 25 afios, mas de 30% de
los empleados ganaba un salario minimo o menos. Ahora
esta proporcion no llega ni a 5% de la poblacién ocupada.
Si analizamos la tendencia de estos indicadores veriamos
una mejoria noiable a través del tieinpo; sin embargo, la
mejoria proviene del hecho de que el salario minimo ha
perdido relevancia y no necesariamente de un mayor po-

der adquisitivo de la poblacién ocupada.
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réfica 5.6
La tasa de desempleo abierto y dos medidas
alternas de la ENEU (1987 a 2002)
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Fuente: Encuesta Nacional de Empleo Urbano (ENEU).

No obstante, habia algunas tasas con valor analitico
que eran rescatables y que el INEGI deberia publicar. Por
ejemplo, la tasa de desempleo de cesantes indicaba la pro-
porcién de los desocupados que perdieron su trabajo por
condiciones de mercado, es decir, por situaciones cconémi-
cas adversas.'® Existia la tasa de desempleo adulto y la tasa
de desempleo de largo plazo, que inostraban la proporcion
de adnltos sin empleo (situacion mds precaria para e! ho-
gar) y los que duraban mucho mds tiempo en cncontrar
trabajo, en ese orden. También, estaba la tasa de desempleo
equivalente, la cual calculaba la desocupacion como la pro-
porcion de la PEA en términos de horas-hombre, de tal
manera que si dos personas trabajaban 20 v 15 horas a la
semana respectivamente se consideraria uno como desocu-
pada. Finalmente, existia la tasa de poblacion no ocupada

(TPNOCUP), que inclufa a varias categorfas de ocupacién

125 . 2 ~ 3 y » -
> Eniuglés, el concepto se refiere a laid-off, a diferencia de fired.

que realmente no lo eran, mds lo que ahora se designan
como los ni-ni (jévenes que ni trabajan ni estudian y no

buscan empleo).

Si es importante subrayar que la existencia de tantas
tasas contribuia mds a la confusién que a cualquier otra
cosa. Dado que muchos analistas pensaban que la TDA
no era adecuada, utilizaban una de las tasas alternas, o
bien, se dedicaban a construir un indicador sui géneris.
En la grafica 5.6 se pueden apreciar dos de las medidas
que mds se usaban y como se comparan con la TDA 1%
Esto llevé a una falta de consenso sobre ¢! indicador mis
apropiado y contribuyé a una mala imagen de las estadis-
ticas laborales mexicanas. Un excelente ejemplo del pro-
blema era una publicacién emitida por una institucién
norteamericana'?’ que realizaba encuestas trimestrales de
mids de 30 paises de muchas variables, que incluia la tasa
de desempleo. En el caso de México, el rango proporcio-
nado por los analistas participantes era de 5 a 20%, sin
que ninguna respuesta se acercara al otro. Dado que cada
participante utilizaba una definicion diferente, la imagen
que proporcionaba era que nadie tenia la mas remota idea

de lo que era 1a tasa de desempleo en el pais.

La introduccion de la ENOE (con las mejorias comen-

tadas) vy la eliminacion de tantas tasas complementarias

126 La tasa general de necesidades de empleo (TGNE) incorpora a la
TDA la Pl assponible para trabajar, los ocupados que buscan empleo
v los que trabajan menos de 14 horas a la semana. La TPNOCUP
anade a la TDA los suspendidos sin goce de sucldo, los que van a
iniciar un trabajo, los inactivos suspendidos por razones involuntarias

v los ociosns voluntarios menores de 25 afios.
*7 La publicacion se lamaba /»ternational Scorecard, emitida por 7he
Conference Board.
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(en especial las que tenian una alta correlacién con la
TDA) han ayudado a despejar algo de las confusiones
y a evitar que diferentes analistas utilicen definiciones
distintas. Poco a poco. se usa la TDA (nacional) como
el estindar del mercado. Como se puede apreciar en la
grafica 5.7, la tasa nacional tiene una alta correlacién con
la urbana (0.9734); sin embargo, la problematica propix
cel desempleo urbano es mucho maés apropiada para el
andlisis coyuntural que la nacional. Por lo mismo, resulta
desafortunado que se emplee mas la TDA nacional que la
urbana. La recomendacién es que se utilice la tasa urbana,
aunque hay que estar conscientes de que la mayoria de los
analistas concentran su atencién en la tasa nacional.!?
Con la introduccién de la ENOE, el INEGI decidié

unicamente reproducir tres de las tasas complementarias

128 La TDA Urbana de México es mas similar a la Tasa de Desempleo de
Estados Unidos, que no incluye ¢l sector agricola (non-farm unemplo-
yment rate). Inclusive, al comparar ambas se minimiza significativa-
mente el diferenciel.

Grifica 5.7
Las tasas de desempleo abierto urbanay

nacional de la ENOE (2000 al 2011)
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Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).
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que divulgaba con anterioridad. Estas son la tasa de ocu-
pacién parcial y desocupacién (TOPD1), la de presion
general (TPRG) y la de condiciones criticas de ocupa-
cién (TCCO). La primera (TOPD1), no aporta mucho
valo. agregado al guardar una correlacién muy elevada
(0.9340) con 1a TDA; lo unico que hace es agregar a ésta
los ocupados que trabajan de 1 a 14 horas a la semana.
Sin embargo, dado que no distingue entre los que tra-
bajan menos de 14 horas por razones de mercado y por

otras razones (voluntarias), carece de relevancia.!?

También, la TCCO pierde valor analitico al utilizar
el salario minimo nominal como indicador de ingreso en
vez de un salario real que pudiera, efectivamente, medir
el poder adquisitivo del trabajador. Al observar la grafi-
ca 5.8, encontramos una disminucién pronunciada entre
el 2005 y 2007, periodo en el cual la TDA urbana tuvo
un comportamiento relativamente estable. La caida en la
TCCO sugiere que bajé la propoicién de ocupados que
trabajaban mds de 48 horas a la semana con ingresos me-
nores a dos salarios minimos y los que trabajaban mas
de 35 horas con ingresos inferiores a un salario minimo.
Pero no queda claro qué tanto se debié esta disminucién
a la pérdida de relevancia del salario minimo como rete-
rencia del mercado y al poder adquisitivo del mismo, o

bien, a una genuina mejoria en las condiciones criticas.

No obstante,la TCCO si resalta un aspecto estructural

sumamente importante del mercado laboral mexicano ai

¥ Sin embargo, el INEGI decidié mantener esta tasa para mantener la

conexién con la antigua ECSO y asi preservar su historia.
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vafica 5.8
-LaTDA urbanay la tasa de condiciones

criticas de ecupacién (2005 al 2011)
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Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).

ver la tasa mediante un corte transversal. Las condiciones
criticas tienen una correlacién elevada con los niveles de
pobreza y el subdesarrollo rural del pais. Entre menos desa-
rrollado y més pobre es un estade, més elevada es la tasa. Al
mismo tiempo, la TCCO disminuve a la par del tamafio de
la ciudad, por lo que tiende ser mads alta en las zonas rurales
- donde la TDA es mis baja, y ser mis baja en las grandes

ciudades donde la TDA es mis elevada (grifica 5.9).

La utilizacién de la TPRG tiene mis sentido analitico
que las anteriores, ya que suma a los desocupados abiertos
el segmento de los ocupados que buscan un empleo, ya sea
para cambiarse de trabajo o para tener una fuente de ingre-
sos adicionales. Esta tasa, como lo sugiere su titulo, mide la
Presion sobre el mercado laboral para generar empleos. No
obstante, su alta correlacién con la TDA (0.906) dice que
1o nos va a brinda una explicacién coyuntural adicional a la

que ya encontramos en la TDA.

Griéfica 5.9

LaTCCO seguin tamafio de ciudad
(segundo trimestre del 2011)
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Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).

Las dos tasas nuevas que introduce la ENOE, tanto la
de subempleo como la de empleo informal, son mﬁy va-
liosas. Como se menciond antes, la tasa de subocupacién
define al subempleo por ¢! criterio de tiempo, es decir, se
refiere a una persona que tiene trabajo, pero que no labo-
ra todas las horas que desea por cuestiones de mercado.
Tendria mas sentido construir una tasa complementaria
sumando la tasa de subempleo a la TDA para analizar
la presion efectiva en el mercado laboral, que la utiliza-
cién de la TOFD1 descrita con anterioridad.”® Como

se coment6 antes, la TOPD1 incluye a las personas que

0 Sin embargo, la TDA es la relacién de desempleados a la PEA, mien-
tras que la tasa de subemplec es con relacién a la poblacién ocupada
(PO). Por lo misme, no se pueden s::mar directamente, al no ser que
se calcule la tasa de subempleo cornio proporcién dc 1a PEA (es decir,
que las dos tasas tengan un denominador comin). Por ejemplo, en
el segundo trimestre dei 2010, la tasa de subempleo fue de 8.9% de
la PO y de 8.4% de la PEA, mientras que la TDA fue de 5.3% de la
PEA. Por lo mismo, los desempleados y subempleados representaron

13.7% de ia PEA.
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trabajan menos horas en forma voluntaria, que no repre-
senta presién alguna para el mercado, mientras que la

tasa de subempleo no las considera.

De entrada, a pesar de que la correlacion entre la tasa de
subempleo y la TDA es positiva, no es tan elevada (0.747).
Esto significa que, aun cuando las dos se mueven en for-
ma couiraciclica, no necesariamente responden igual. Por
ejemplo, pudiera ser que un segmento de la PEA encuen-
tra trabajo al principio de una recuperacién, sin que el em-
pleo le sea suficiente; por ello, empieza a buscar un trabajo
adicional. Esto haria que la TDA disminuya y la tasa de

subempleo aumente.

Por tltimo, la tasa de empleo en el sector informal (gra-
fica 5.10) es muy util, ya que México siempre ha padecido
de una problemdtica especial en este sector. El hecho de
que no guarde correlaciones elevadas con las demds tasas
es indicativo de que el mensaje que nos dice es diferente.
Esta tasa se define ahora mediante la ocupacién que utiliza
recursos de los hogares, pero sin constituirse como empre-
sas, es decir, sin que lleven registros administrativos y que
no paguen impuestos. Al eliminar el criterio de tamafo
(menos de cinco empleados por establecimiento), se elimi-
na la arbitrariedad que llevaba la definicién anterior bajo

el esquema de la ENEU.

Existen varias tasas mds que produce la ENOE, como
la tasa de participacién y la de trabajo asalariado. La de
participacidn es la relacién de la PEA con la poblacién
en edad de trabajar, es decir, la poblacién de 14 afios y

mayores. La tasa de trabajo asalariado es el porcentaje de

Jonathan Heath

la PO que trabaja como subordinado y remunerado me-
diante un salario, a diferencia de un trabajador por cuenta

propia, empleadores o sin pago.

Grafica 5.10
La tasa de ocupacion en el sector informal
(como Y% de la poblacion ocupada)
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Fuente: Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE).

5.4 Indicadores adicionales del
mercado laboral

Hay una gran cantidad de indicadores econémicos del
mercado laboral més alld de lo que provee la ENOE.
Existen datos del INEGI sobre horas trabajadas, empleo
y salarios en diversos sectores, mds datos de productividad
¥ costo laboral unitarios. Los mds conocidos son los que
se reportan del sector manufacturero y de los estableci-
mientos comerciales, que incluyen empleo, salarios y ho-

ras-hombre trabajadas, los cuales se discuten en capitulos

|
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posteriores. También, estan los que produce el Instituto
Mexicano del Seguro Social (IMSS), que provienen de
sus registros administrativos y que proveen informacion
sobre el niinero de derechohubientes. cotizaciones pro-

medio y nimero de patrones.

Los datos del IMSS son utilizados, por lo comun,
para referirse al empleo en el pais. Sin embargo, ¢l
INEGI estima que mds de 60% de las personas que rea-
lizan alguna actividad econémica no estin dadas de alta
ante las instituciones de seguridad social."”' Al mismo
tiempo, los registros del IMSS no necesariamente reflejan
los movimientos reales de empleo, ya que sus datos sufren
de manera constante de cambios metodologicos'™ y de co-
bertura, asi como campafias para inscribir trabajadores a
la institucién. También, afectan la falta de declaraciones
de defunciones (entierros clandestinos).!*? extensiones de
beneficios y cuestiones similares que reducen la claridad de
los propios registros. Ademas, el IMSS no siempre aclara
el manejo de sus cifras, por eso no se sabe que hay detras
de los movimientos periédicos. La ventaja mis grande era
que publicaban ciiras quincenales muy oportunas, pero
que dejaron de hacer hace algunos afios. No obstante, las
cifras mensuales son muy oportunas ya que se publican
alos 3 0 4 dias de haberse concluido el mes. Una de las
desventajas que tenia era que no publicaban series deses-

tacionalizadas a pesar de que hay variaciones estacionales

—_—

Tante IMSS como el Instituto de Seguridad y Servicios Sociales de
los ‘Trabajadores del Estado (ISSSTE], véase INEGI (2005a), p.1
En julio de 1997 y en diciembre de 2003 el IMSS modificé su me-
todologia para registrar el nimero de trabajadores asegurados. Por lo
mismo, las series tienen discontinuidades significativas.

Véase Negrete (2001).

muy marcadas. Pero, a partir de 2011, el IMSS empez6 a
divulgar las series desestacionalizadas de rrabajadores per-

manentes y temporales urbanos.*
14 IMSS (2011), p. 1.
Cuadro 5.2

Conciliacion de datos del IMSS con el
INEGI (segundo trimestre del 2010)

Poblacién econémicamente
activa (PEA)

s

PO asalariada : 272

T"rébajédoresrasalarviadtr)é né
cubjertos por el IMSS = © vt 128

PO Ve‘rkl el g*;ectpr infbrxﬂél e : 12.9

< Empleadosidelii Susieiaiiin oot o :
sector pﬁblico : 45

P ‘

Fuente: elaboracién propia con datos del IMSS y del INEGI.
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El problema principal es que hay innumerables acti-
vidades econémicas no registradas, ain sin considerar las
clandestinas. Esto queda muy claro mediante un ejerci-
cio de conciliacién de las cifras de! IMSS con las de la
ENOE (ver cuadro 5.2). En el segundo trimestre del 2010,
la ENOE estimé que habia alrededor de 44.7 millones de
personas empleadas en el pais' y el IMSS reporta 14.4
millones de trabajadores para el mismo periodo, por lo que
existian 30.2 millones de personas ocupadas que no esta-
ban cubiertas por la institucién. El INEGI registré que
habia 4.5 millones de personas empleadas por el sector
publico, mas 12.9 millones que trabajan en el sector in-
formal. Asi, quedaban 12.9 millones de personas ocupadas
por explicar, que no estaban en el IMSS ni en el sector
publico y, aparentemente, no se ubicaban en el informal.
Este segmento de la PO son principalmente trabajadores

por cuenta propia y los que trabajan sin pago.

En general, las cifras del IMSS no son claras y re-
quieren un estudio mucho mds extenso para conciliar los
nimeros con el comportamiento coyuntural de la econo-
mia. Por ejemplo, como se puede apreciar en la grifica
5.11, el nimero de trabajadores inscritos en el IMSS re-
gistré un maximo en noviembre del 2000. A pesar de que
la recesion del 2000 al 2003 fue mucho menos profunda
que todas las demds, pasaron 57 meses antes de que re-
gresara al mismo nivel. En cambio, después de registrar

un maximo en octubre del 2008, inicamente pasaron 22

135 Estas cifras todavia no incorporan los dltimos datos del Censo de
Poblacién y Vivienda 2010, que reporté alrededor de 4 millones mis
de mexicanos respecto a la tltima estimacién oficial del Consejo Na-
cional de Poblacién (CONAPO) para 2010.
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Grifica 5.11
Trabajadores registrados en el IMSS

(millones de personas)
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Fuente: IMSS.

meses para superar ese nivel, a pesar de que la recesién

de 2008-2009 fue mucho mads profunda.

En contraste, la TDA urbana si registr6 movimien-
tos acordes con los ciclos econémicos en el transcurso
de la década. En noviembre del 2000 registré su nivel
minimo de 2.8% de la PEA y aument6 a un maximo
de 5.5% en septiembre del 2003. En cambio, la TDA
urbana registré un minimo de 4.9% en octubre del 2008
y aumentd hasta 7.9% en septiembre de 2009, mostran-

do una situacién mucho mds precaria en la recesién del

2008-09.

Los cambios metodolégicos y de cobertura del IMSS se
puedcn apreciar en el trato de los empleados temporales.
Por ejemplo, en diciembre del 2003, el IMSS dio de baja a
mas de 640 mii trabajadores registrados como temporales
y da de alta a mis de 336 mil empleados permanentes,

el nimero mis elevado en un mes dado. Como se puede
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. Grifica 5.12
Trabajadores permanentes como porcentaje
del total registrados en el IMSS
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Fuente: elaboracién propia con datos del IMSS.

apreciar en la grifica 5.12, fue un cambio de una vez por

todas y se justificé como un ajuste metodoldgico.

A pesar de la interrupcion en la serie, se puede obser-
var la clara tendencia a través del tiempo de emplear mds
personas en calidad temporal que permanente. ¥s muy
~ probable que esta tendencia se explique mediante la falta
de flexibilidad en el mercado laborzl, en el cual existe una
legislacién laboral muy compleja que aumenta el costo de

contratacién y finiquito de empleos.

La utilizacién recurrente de los datos del IMSS para
hablar de la creacién de empleos proviene de la oportuni-
dad de las cifras (especialmente antes cuando se publica-
ban quincenalmente) y se divulgan a ia semana de haber
concluido el periode. Sin embargo, como ya se menciond,
no son datos que se prestan ficilmente para este propé-
sito pues el cambio en los registros administrativos del

IMSS no necesariamente implica cambios en el nimero

de empleos y, muchas veces, no coincide su comporta-

miento con el ciclo econémico.

El hecho de que se dé de alta a una persona en el IMSS
no necesariamente significa la creacion de un nuevo traba-
jo. La persona pudo haber estado empleada antes pero sin
coberturs, trabajando por su cuenta o en el sector publico.
Es ucual que el gobierno lleve a cabo camparfias de afilia-
cién, que terminan en mayores registros de afiliados con
trabajo, pero que no reflejan una verdadera generacién de
empleos. Por lo mismo, se recomienda utilizar estos datos

con mucha cautela.

Lo anterior se puede ilustrar al comparar cifras de las en-
cuestas del INEGI de personal ocupado con los datos del
IMSS de trabajadores asegurados por sector (ver graficas
5.13). Al convertir los datos a indices con bases iguales, se pue-
de apreciar que en todos los casos el empleo registrado por el
IMSS es mayor a las encuestas que levanta el INEGI. El unico
sector que guarda una relacién mds o menos estrecha es el de la
industria manufacturera, sin embargo, inicamente a partir de
2005. Aun en este caso, los trabajadores asegurados en el sector

crecen mds que las cifras del INEGI a partir de 2010.

Los otros tres sectores (construccién, comercio y ser-
vicios) muestran desviaciones mayores, en los cuales el IMSS
registra crecimientos significativamente superiores en forma
consistente. Las discrepancias entre estas cifras son dema-
siado grandes. Una de las diferencias basicas es que los
datos del IMSS sélo contemplan el cector formal con
prestaciones, mientras que el INEGI incluye el sector

formal sin prestaciones y el informal.
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5.5 Lahistoria

El problema principal de las cifras de desempleo es la dis-
continuidad por multiples cambios de cobertura y meto-
dologia. Se puede reconstruir una serie anual desde 1973 y

una mensual desde 1987, no obstante, ambas series tienen

104

muchos supuestos implicitos, por lo que se deben limitar
sus usos a marcar grandes tendencias. En la grifica 5.14
i -y ; ; g
se pucde apreciar la tasa de desempleo urbano (promedio
anual) para los uirimos 37 anos, con una linea que marca
la tendencia. Sobresalen dos fenémenos muy claros: pri-

mero, existe una tendencia a la baja a través del tiempo.




Lo que indican Jos indicadores

Aunque la direccion a la baja se vea interrumypida al tinal
de la grafica, esto es por la forma (simplista) que se utilizé
para generar la tendencia (se utilizé una polinémica), que
le da mas peso a los datos al final de la serie. Segundo, se
pueden observar momentos muy claros de desviacion de la
tendencia general cuando el desempleo aumenta. Los mo-
mentos coinciden con periodos de crisis o recesion, cuaado

es 16gico pensar que deberia aumentar el desempleo.

Grifica 5.14
Tasa de desempleo abierto urbana (promedio
anual 1973 - 2010)
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Fuente: elaboracién propia con datos del INEGL.

Enla grifica 5.15 se presentan los datos mensuales des-
de 1987 a la fecha, acompafada de la tasa de desempleo en
Estados Unidos. Resalta la volatilidad muy elevada de la
b tasa de desempleo (desocupacién) mexicana, en especial al
Compararla con la norteamericana. Un coeilciente de va-
tiacidn tan alto puede dificultar el andlisis coyunrural. Es
. Posible que se dé una variacién significativa de un mes a

Otro sin que realmente implique un cambio de tendencia.

Lavariabilidad es algo que se tiene que mantener en mente

al analizar los datos y, por lo mismo, puede resultar mejor

fijarse mds en la serie de tendencia que en la original.

La razén aparente detrds de la varianza elevada es que
el tamano de la muestra de la encuesta mexicana es mads
Gritica 5.15

Tasa de desempleo abierto urbana de Méxicoy

de Estados Unidos
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Fuente: elaboracion propia con datcs del INEGI y del Bureau of
Labor Statistics.

pequeno que el de Estados Unidos y varia de un mes a
otro. La ENOE en realidad se debe considerar como una
encuesta trimestral, ya que e! tamafio de la muestra au-
menta y los datos son mds precisos. El error estindar del
dato trimestral es 3%, mientras que el de los datos men-
suales es 6%.%° En cambio, la Current Population Survey
(CPS) de Estados Unidos es una muestra mensual mucho
mas amplia y continua, con un coeficiente de variacién

sustancialmente menor.

3¢ INEGI (2005a), pp. 37-40. Esto significa que el verdadero valor po-
blacional de la tasa de desempleo, que seria el valor que nos daria un
censo completo de toda la poblacién, es de +/-6% al mes y de +/-3%
al trimestre del verdadero indicador que se obtendria del censo. Eso
se denomina intervalo de confianza.
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Enla grafica 5.16 se presenta la TDA urbana de México
con una linea de tendencia. De entrada, se puede apreciar
que el comportamiento que se observa en la grifica coin-
cide, en general, con la trayectoria ciclica de la economia
mexicana. Hay vna relacién inversa (contraciclica) entre
la tasa de descinpleo y ¢l comportamiento de la economia
vista mcdiante el indicador compuesto coincidente. Los
dos periodos de alto desempleo son los de las recesiones
de 1995 y del 2008-2009, justo las dos mds severas que ha
tenido el pais. £l punto minimo que se observa en el 2000
se da al término de cinco afios de crecimiento relativa-
mente elevado y exactamente antes de iniciarse la recesion

del 2000-2003.

La mis alta correlacion con el PIB se observa de 1995
al 2002. De 1995 al 2000, la actividad econémica crecié
y la tasa de desempleo disminuyd; hacia fines del 2000 la

Grifica 5.16
Tasa de desempleo abierto urbana (mensual
1987 - 2011)
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economia entré en recesién y el desempleo dejé de dis-
minuir y hasta crecié ligeramente. Sin embargo, al mismo
tiempo en que la economia salié de la recesion en la se-
gunda mitad del 2003, la tasa de desempleo se disparé sin

ninguna justificaciéon econémica aparente.

Al analizar los datos, encontramos que, justamente, co-
inciden los meses con el disparo en la tasa de desemplco
con uno de los rompimientos estadisticos de la serie. en este
caso cuando el INEGI dej¢ de cubrir 16 de las 48 ciudades
en la ENEU. Varias de las que se eliminaron fueron urbes
fronterizas, cuya caracteristica especial es que tienen una
tasa de desempleo mas baja que las del conjunto urbano. Al
eliminarse ciudades en la cola izquierda de la distribucién
subi6 el promedio y causé este divorcio entre la evolucién
de la tasa de desempleo y el P1B. Lo mis segufo es que de

no haberse hecho dichos cambios, la evolucién de la tasa

Grifica 5.17
Tasa de desempleo abierto urbana de la

ENOE (mensual 2005 - 2011)
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Fuente: elaboracién propia con datos del INEGI.

Fuente: Banco de Informacién Econémica (BIE) dei INEGI.
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ath Lo que indican los indicadores

de desempleo abierto entre el 2000 y 2608 hubiera sido

mo mucho mis coherente con la evolucién de la economia.

Con la introduccién de la ENOE en el 2005 empez6 una

nueva serie homogénea y mejorada, aunque con la debilidad
de que sélo se divulgaba la informacién ampliada cada tres
ico— meses. Per ejemplo, algunas de las series que se reproducian
en la Encuesta trimestral no estaban en la mensual y viceversa.
Afortunadamente, esto se ha ido corrigiendo, ya que en princi-
pio toda la informacién existe para ambas frecuencias.’’

Al examinar la tasa de desempleo del 2005 a la fecha (grafi-
ca 5.17) se puede ver una tendencia muy estable entre el 2005

y 2008, periodo en el cual la tasa varia pricticamente entre un

rango de 4 a 5%, con un patrén estacional muy claro: la tasa es

mayor en el primer y tercer trimestre del afio y més baja en el
segundo y cuarto. Para eliminar este sesgo, es preferible utilizar

la serie desestacionalizada.

La tendencia-ciclo de la tasa de desempleo es bastante
estable entre el 2005 y 2008 y sélo sube (marcadamente)
a partir del dltimo trimestre del 2008, cuando se agrava
la recesién. En el periodo en que la tasa de desempleo es
estable, la economia crecié en promedio 3.7%. Esto su-
giere una regla de aproximacién: para mantener la tasa de
desempleo estable (y que fluctie entre un rango de 4y 5%,
€s necesario que la economia experimente un crecimiento
Promedio alrededor de 5.7%. Sin embargo, esta regla no es

Sstdtica, es decir, pudicra cambiar en el tiempo.

Por ejemplo, ahora se incluye la tasa de desempleo urbana bajo el
nombre de 4dreas mias urbanizadas. También se publican los datos
absolutos en Internet y se puede calcular la tasa para cada trimestre.

LaTDA urbana es un indicador coincidentz, por lo que
su comportamiento tiene una elevada correlacion (inversa)
con el ciclo econémico. El indicador coincidente registré
un pico en enero del 2008, por lo cual existe una recesién
muy tenue en la primera mitad de afio. Sin embargo, la
recesién rez!mente tomé fuerza a raiz del anuncio de la
quiebra de Lehmar Brothers en E<tados Unidos en agos-
to del 2008.1%8 En la primera mitad de ese afio, la TDA
mantuvo su tendencia lateral con una tasa menor a 5%. No
obstante, a la par del indicador coincidente, empez6 a subir
répidamente a partir de septiembre del 2008. El pico de la
TDA se observa en julic del 2009, justo dos meses después
de que el indicador coincidente registré su punto minimo

(grafica 5.18).

138 Ver recuento de los ciclos econémicos en el capitulo 3.

Grifica 5.18
Relacién entre la TDA y el indicador
compuesto coincidente (2007 - 2011)
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La recuperacién comenzé a mediados del 2009 y se
concervé una tendencia a la baja que duré, practicamen-
te, la segunda mitad de ese ano. A partir del 2010, ambos
indicadores mostraban una clara tendencia lateral: el creci-
miento de la actividad econémica era suticiente para man-
tener estable la TDA, pero inenficiente para reducirla. De
forma parecida, se aprecia una relacién cn el 2010 similar
a la que se observé entre el 2005 y 2008, es decir, una rela-
tiva estabilidad en la TDA sin que se observara indicios de
mejoria. Tal parece que la actividad econémica tendrd que
mantener o incluso mejorar su dinamismo en el 2011 para

observar una mejoria visible en el desempleo.

5.6 Relacidon con los demas
indicadores

En un principio, esperariamos que una mejoria en el em-
pleo se retlejara en una disminucién en la TDA. No obs-
tante, como se puede observar en la grifica 5.19, éste no
es el caso, mas bien, no parece guardar ninguna relaciéon

entre ambas variables.

Se puede apreciar un aumento continuo en el empleo
del IMSS en el 2007 y, sin embargo, no hubo una mejoria
en la TDA. En el 2008 no hubo un aumento en el ni-
mero de trabajadores registrados en el IMSS y, aun asi, la
TDA siguié su tendencia lateral. Hacia fines del 2008 y
principios del 2009, si se dic un movimicnto correspon-
diente (inversa) entre ambos indicadores ante la severidad
de la crisis, lo mismo que se observé en la segunda mitad

del 2009 cuando ambos mostraron una recuperacién. Sin
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Gratica 5.19
Relacion entre Ia TDA y los trabajadores
registrados en el IMSS (2007 - 2011)
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Fuente: elaboracion propia con datos del BIE del INEGI y del
IMSS.

embargo, la desvinculacién entre el empleo segun el IMSS
y1a TDA volvié a darse en el 2010 cuando la TDA sostuvo
un comportamiento lateral a pesar de una mejoria notable

en el nivel de trabajadores registrados en el IMSS.

La primera razén, como se menciond antes, es que los
datos del IMSS provienen de registros administrativos
que no necesariamente reflejan una creacién veridica de
empleos. La segunda es que la informacién del IMSS
corresponde a los trabajadores de la iniciativa privada en
el sector formal que estén inscritos en esa institucidn;
esto representa menos de una tercera parte de la PEA.
Lo anterior significa que pudiera darse una mejorfa en
los registros del IMSS v una pérdida de empleos en otros
sectores, de tal forma que realmente no hay una mejoria
global en el empleo. Una tercera razén pudiera ser que

hubo una mayor incorporacién de personas a la PEA

- ,;; : B - , - —'&:“ ‘




h Lo que indican los indicadores

;, en busca de trabajo que antes formaban parte de la PEI

(aunque disponibles para trabajar).

Una mejoria en la TDA no indica que debemos obser-

var cambios en otras variables laborales como la TCCOQO, la

participacion en el secter informal o el salario promediu.

Sin embargo, si deberia corresponder a una mayor activi-

dad econdémica, lo cual permite que el desequilibrio laboral

disminuya. En el caso especifico de la TCCO, se presen-
ta una mejoria constante entre el 2005 vy 2008, anos de

crecimiento moderado en la actividad econémica v de un

comportamiento estable en la TDA; en cambio, la TPRG

se mueve muy en linea con la TDA.

5.7 Divulgacién de los datos

La TDA urbana y demas indicadores mensuales de ocu-
pacién y empleo, se difunden de 22 a 23 dias siguientes al
mes referido de la informacién. Las cifras provienen de
la Encuesta Nacional de Ocupacién y Empleo (ENOE),
que se levanta mediante entrevista directa en hogares.
Los indicadores disponibles también incluyen la tasa de
desocupacién abierta general y por sexo, con desglose por
nivel de instruccién y por experiencia laboral, la PEA y
la pdblaci(’m ocupada (PO) por sector de actividad y por
osicion en el trabajo. Todos los indicadores se reportan
n forma de tasa, es decir, coimno proporcién de la PEA, de

aPO o dela poblucicn de 14 afos y mayores.

Cada trimestre se reportan las cifras de la ENOE am-

multiplica por tres) y s¢ les denomina indicadores estruc-
turales de ocupacién y empleo. Estos datos se difunden 45
dias después de concluido el trimestre al cual estd referida
la informacion. Ademds de los cuadros-resumen que se en-
cuentran en el Banco de Informacidon Electrénica (BIE), se
pueden consuliar 30 tabulados basicos en la pagina de In-
ternet dc! INEGI. La mayoria de los indicadcres se refieren,
bdsicamente, a las distintas categorias que forman a la PEA,
que son los ocupados y los desocupados. Incluye informacion
acerca de las caracteristicas de la poblacién ocupada y de la
trabajadora remunerada, asi como datos por sector de activi-
dad, posicion en la ocupacion, nivel de ingresos, duracién de

la jornada de trabajo y las prestaciones laborales.

Vale la pena destacar que casi todos los indicadores
trimestrales se muestran en numero de personas, que se
calculan mediante datos extrapolados de los censos de la
poblacién. Esta forma de presentacion no es muy util para
el andlisis coyuntural, que requiere de tasas o de indica-
dores relativos. También, se debe aclarar que los datos en
términos de personas pueden ser muy imprecisos, ya que
el ejercicio de extrapolacién sufre errores entre més lejos
se encuentra de la fecha de levantamiento del censo. Por
ejemplo, los datos del 2010 se basaban en un estimado de
la poblacién de alrededor de 108 millones de mexicanos.
Sin embargo, el censo de ese afio registré una poblacién
de 112.3 millones, un error de mas de cuatro millones de
personas (casi 4% de Ia poblacién). La adicién de mas de
4 millones de perscnas a la poblacién total, implica 1.75
millones mas para la PEA, 1.66 millones adicionales de
ocupadas y 93 mil mds desocupadas en los datos que se

dieron a conocer para el segundo trimestre del 2010.



Se debe subrayar que la cifra de 108 millones de pobla-
cién total que utilizaba la ENOE para realizar los cdlculos
de numeros de empleados y desempleados para el 2010 no
es un dato que proviene de la ENOE; es el resultado de las
proyecciones de poblacién que realizé el Consejo Nacional
de Poblacion (CONAPQO) en un 2jcreicio de conciliacion
demogrifica a raiz del Conteo de Poblacién y Vivienda
2005 del INEGI. A partir de estas preyecciones, se ajustan
los factores de expansion de la ENOE a nivel de microda-

tos para obtener los datos absolutos.

Los datos trimestrales tienen una frecuencia baja (cada
tres meses); para el andlisis de la coyuntura se necesitan da-
tos oportunos y de alta frecuencia (mensuales). Por fortu-
na, se generan indicadores en forma de tasa para los temas
principales, que incluyen las tasas de desempleo nacional
y por entidad federativa, a la poblacién ocupada desglosa-
da por nivel de instruccién, horas trabajadas, ingresos por
hora y grupos de ocupacién. Asimismo, se presentan las ta-
sas complementarias que permiten analizar caracteristicas

adicionales del mercado laboral.

Los datos del IMSS son muy oportunos, ya que salen
publicados en la pagina de Internet de la Secretaria de Tra-
bajo y Previsién Social a la semana de haberse cerrado el
mes. Se dan a conocer el nimero de trabajadores asegura-
dos, desglosados por permanentes y temporales, asi como
los temporales por urbano y del campo. También, existe el
desglosc por entidad federativa y por actividad econdmica;
incluye informacién respecto a los salarios medios de co-
tizacién, por lo que se puede construir un indice de masa

salarial del IMSS: este indicador combina el nimero de
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trabajadores con su salario, lo cual permite ver el poder

adquisitivo de este segmento de ia pohlacion.

5.8 ¢Qué nos dice

el desempleo?

Este concepto se da a conocer en varias modalidades. La
entrega trimestral presenta cifras calculadas en nimero de
personas, pero no tan oportunas y una baja frecuencia, por
lo que no sirve mucho para el analisis coyuntural. No obs-
tante, también publica la tasa de desempleo abierto (como
proporcién de la PEA), la cual proviene de una muestra
mas amplia (la suma de los tres meses) y por lo mismo, mas
confiable. La encuesta mensual publica la TDA.nacional y

urbana, siendo la segunda la de mayor utilidad analitica.

La TDA urbana refleja muy bien el desequilibrio
existente del mercado laboral moderno, que es lo mas
relevante para el andlisis coyuntural. No obstante, los
analistas le brindan menos importancia de lo que en rea-
lidad merece. A pesar de algunas limitaciones, como las
que se han comentado en este capitulo, es uno de los me-
jores indicadores coyunturales de la economia mexicana,;
en especial, recomiendo la modalidad de tendencia-ciclo

de este indicador.

La tasz tiene una muy alta correlacién con el ciclo eco-
noémico, por lo que podemos confirmar su caracteristica de
indicador coincidente. No obstante, es importante obser-
var que puede subir ripidamente al inicio de una recesién,

pero bajar con lentitud al empezar una recuperacién. Cada




‘Lo que indican los indicadores

vez mis, parece que nuestras recuperaciones tienen esta
caracteristica, que en Estados Unidos ha sido muy promi-

nente en las ultimas tres recuperaciones.’

En principio, al igual que la mayoria de los indicadores
de coyuntura, una tasa baja o a la baja deberia ser buena
noticia para las ventas, el empleo, las utilidades y las valua-
ciones de las acciones. De igual manera, no es tan buena
noticia para los instrumentos de renta fija, ya que el des-
empleo bajo tipicamente proviene del crecimiento elevado
y se asocia con mayor inflacién. Mayor inflacion, a su vez,
disminuye el precio de los bonos de renta fija (lo que es
igual a aumentar la tasa de interés).’*" Si la tasa de desem-
pleo es muy baja, es posible que el banco central reaccione

41

con un aumento en la tasa de politica monetaria,'*! lo que

B9 Se le ha llamado jobless recovery, que quiere decir recuperacién sin
empleo.

0 Existe una relacion inversa entre el precio de un bono v su tasa de
interés. Véase el capitulo 11.

"' El aumento en la tasa de politica monetaria es una de las acciones

principales que hacen las autoridades monetarias para tratar de dis-

minuir las presiones inflacionarias. Véase el capitulo 11.

presiona al alza las demis tasas de interés. El aumento de
la tasa de interés equivale a una disminucién en el precio

del bono, lo que puede causar pérdidas a sus tenedores.

Las interacciones descritas son mds tedricas que practi-
cas, dado que los analistas y traders que operan en las me-
sas de dinero (donde se registran las operaciones de com-
pra y venta de bonos) no toman muy en cuenta la tasa de
desempleo como indicador de ceyuntura por el problema
de credibilidad que hemos discutido en este capitulo. Esto
es una listima, pues la tasa de desempleo es mds oportuna
que la mayoria de las variables de coyuntura. Aun asi, pu-
dieran darse reacciones mas pronunciadas en el mercado si
el nimero que se dé a conocer difiere mucho de lo espera-

do v los analistas encontraran una explicacion coherente.



